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Ciljevi okvira nastavnog plana i programa
Komponente nastavnog plana i programa

Moduli za nastavu preduzetništva
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Svrha ovog vodiča je da nastavnicima koji rade u ruralnim oblastima pruži resurse,
strategije i alate neophodne za podučavanje učenika preduzetništvu u ruralnim
kontekstima. Preduzetničko obrazovanje u ruralnim oblastima ima potencijal da
osnaži mlade devojke, omogući im da otkriju i iskoriste svoje veštine i talente i da
ostvare pozitivan uticaj u njihovim zajednicama.

Kroz ovaj vodič, nastavnici će moći da osmisle i implementiraju nastavni plan koji
neguje kreativnost, rešavanje problema i autonomiju, pomažući devojkama sa sela
da postanu pokretači promena i doprinesu transformaciji svog okruženja.

Preduzetničko obrazovanje igra ključnu ulogu u razvoju ruralnih zajednica, jer
mladim devojkama pruža alate i veštine za preduzimanje preduzetništva u svom
lokalnom okruženju. U mnogim ruralnim oblastima, nedostatak resursa i zaposlenja
predstavlja značajan izazov, koji tjera djevojčice da migriraju u gradove u potrazi za
boljim prilikama. Međutim, ako im se obezbedi adekvatno obrazovanje i obučeni su
za preduzetničke veštine, oni mogu stvoriti sopstvene mogućnosti zapošljavanja i
doprineti ekonomskom razvoju svoje zajednice.

Štaviše, preduzetništvo podstiče kritičko mišljenje, otpornost i sposobnost
suočavanja sa nedaćama, što je posebno relevantno u ruralnom okruženju gde su
resursi ograničeni, a izazovi višestruki. Podučavanje devojaka da identifikuju
poslovne prilike, planiraju i upravljaju projektima i da se nose sa preprekama u
poslovnom svetu ne samo da će im omogućiti da uspeju u svojim ličnim projektima,
već će i podstaći inovativni način razmišljanja koji pokreće lokalni razvoj.

Svrha Vodiča

Značaj preduzetničkog obrazovanja u
ruralnim područjima
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Glavni ciljevi preduzetničkog obrazovanja u ruralnim područjima za devojčice su:

Ciljevi preduzetničkog obrazovanja za seoske
devojke

 Obučite učenice veštinama
kao što su kreativnost,

donošenje odluka, rešavanje
problema i upravljanje

projektima.

 Pomozite devojkama da
identifikuju lokalne probleme

i razviju inovativna rešenja
koja su od koristi njihovoj

zajednici.

 Osnaživanje devojaka da
kreiraju i vode sopstveni

biznis, smanjujući njihovu
zavisnost od tradicionalnih
poslova i pomažući da se

poboljšaju njihovi ekonomski
uslovi.

Stvorite mrežu podrške među
učenicama, olakšavajući
razmenu ideja i saradnju

između njih
.

Promovišite razvoj
preduzetničkih veština:

Promovisati
ekonomsku
autonomiju:

Promovisanje
društvenih
inovacija:

Stvorite okruženje za
podršku i saradnju:

7

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

Glavni ciljevi preduzetničkog obrazovanja u ruralnim područjima za devojčice su:Glavni ciljevi preduzetničkog obrazovanja u ruralnim područjima za devojčice su:

Ciljevi preduzetničkog obrazovanja za seoskeCiljevi preduzetničkog obrazovanja za seoske

Obučite učenice veštinama
kao što su kreativnost,

donošenje odluka, rešavanje
problema i upravljanje

projektima.

Promovišite razvoj
preduzetničkih veština:

Osnaživanje devojaka da
kreiraju i vode sopstveni

biznis, smanjuju

Promovisati
ekonomsku
autonomiju:

Osnaživanje devojaka da
kreiraju i vode sopstveni

biznis, smanjujući njihovu
zavisnost od tradicionalnih
poslova i pomažući da se

poboljšaju njihovi ekonomski
uslovi.

Promovisati
ekonomsku
autonomiju:

donošenje odluka, rešavanje
problema i upravljanje

projektima.

biznis, smanjuju
zavisnost od tradicionalnih
poslova i pomažu

poboljšaju njihovi ekonomski

biznis, smanjuju
zavisnost od tradicionalnih
poslova i pomažu

poboljšaju njihovi ekonomski
uslovi.

Pomozite devojkama da
identifikuju lokalne probleme

i razviju inovativna rešenja
koja su od koristi njihovoj

zajednici.

Promovisanje
društvenih
inovacija:

Pomozite devojkama da

Promovisanje
društvenih
inovacija:

Stvorite mrežu podrške među
učenicama, olakšavaju
razmenu ideja i saradnju

između njih

Stvorite mrežu podrške među
učenicama, olakšavajući
razmenu ideja i saradnju

između njih
.

Stvorite okruženje za
podršku i saradnju:

Stvorite mrežu podrške među

Stvorite okruženje za
podršku i saradnju:

Stvorite mrežu podrške među

Stvorite okruženje za
podršku i saradnju:



IZAZOVI I MOGUC� NOSTI U
PREDUZETNIC� KOM
OBRAZOVANJU ZA UC� ENICE IZ
RURALNIH SREDINA 

NOSTI U

OBRAZOVANJU ZA UC� ENICE IZENICE IZ
RURALNIH SREDINA



Učenice u ruralnim područjima suočavaju se sa brojnim izazovima koji ometaju
njihov pristup i uspeh u preduzetničkom obrazovanju. Neke od glavnih prepreka su:

Ograničen pristup infrastrukturi i obrazovnim resursima: seoske škole često
imaju infrastrukturne nedostatke, što ograničava praktično učenje o
preduzetništvu.

1.

Ograničen pristup profesionalnim mrežama i kapitalu: Mreže podrške i
finansiranja su od suštinskog značaja za uspeh svakog poduhvata.

2.

Nedostatak uzora: Pristup ženskim uzorima u svetu preduzetništva je ključan za
motivisanje mladih žena da sebe zamisle kao buduće preduzetnice.

3.

Rodna nejednakost i kulturne i društvene norme: U mnogim ruralnim
zajednicama i dalje postoje sociokulturne barijere koje direktno utiču na učešće
žena u preduzetništvu.

4.

Izazovi

Ograničen pristup obrazovnoj infrastrukturi i resursima

Seoske škole se suočavaju sa značajnim izazovima zbog nedostatka
tehnologije, nastavnog materijala i adekvatnog prostora za praktične
aktivnosti. Ova ograničenja utiču na nastavu ključnih tema kao što su
preduzetništvo, poslovni menadžment i inovacije, koje često zahtevaju
interaktivne alate i praktična iskustva za bolje razumevanje.

Pored toga, nedostatak internet konekcije i pristupa tehnološkim uređajima
ograničava mogućnost korišćenja onlajn platformi za učenje ili
specijalizovanog softvera. Ovo ostavlja pred nastavnicima izazov da osmisle
nastavne metodologije prilagođene lokalnom kontekstu, koristeći dostupne
resurse na kreativan način.

Da bi se prevazišao ovaj izazov, neophodno je iskoristiti materijale i znanja
koja se nalaze u zajednici. Preduzetničke aktivnosti se mogu osmisliti na
osnovu neposrednog okruženja, gde učenici uče da identifikuju poslovne
mogućnosti iz dostupnih resursa, podstičući na taj način samodovoljnost i
kreativnost.
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Aktivnost

Napravite „preduzetnički komplet“ sa materijalima koji se mogu reciklirati
dostupnim u zajednici (karton, drvo, tkanina) da biste simulirali proizvode
koje devojke mogu da kreiraju i prodaju.

Ova aktivnost nastoji da razvije preduzetničke i kreativne veštine kod
učenica iz ruralnih sredina stvaranjem proizvoda koji koriste reciklabilne
materijale iz njihove zajednice koji su dostupni u njihovom okruženju,
promovišući korišćenje lokalnih resursa i održivost. To je efikasna strategija
za podučavanje preduzetništva u ruralnim kontekstima, jačajući sposobnost
učenica da identifikuju prilike, iskoriste lokalne resurse i razviju inovativna
rešenja unutar svoje zajednice.

Materijali:

Karton, drvo, tkanina ili drugi
reciklirani materijali dostupni u
zajednici. Makaze, lepak, boje ili
drugi osnovni alati. 

Reciklirani dekorativni elementi
kao što su dugmad, trake ili
čepovi za flaše.

Uticaj aktivnosti:

Razvija preduzetničke veštine kao što su kreativnost, rešavanje problema i
timski rad.

Podstiče održivost, jer učenici uče da ponovo koriste materijale umesto
da se oslanjaju na nove resurse.

Promoviše samodovoljnost pokazujući im da mogu stvoriti ekonomske
prilike sa onim što imaju na raspolaganju.

Promoviše praktično obrazovanje, omogućavajući učenicama da
eksperimentišu sa poslovnim idejama bez potrebe za naprednom
tehnologijom.

Ova aktivnost je efikasna strategija za podučavanje preduzetništva u
ruralnim kontekstima, jačajući sposobnost učenica da identifikuju
mogućnosti, iskoriste lokalne resurse i razviju inovativna rešenja unutar
svoje zajednice.
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Ograničen pristup profesionalnim mrežama i kapitalu

Mlade žene u ruralnim područjima suočavaju se sa značajnim preprekama
kada pokušavaju da razviju preduzetničke projekte. Za razliku od onih koje
žive u urbanim sredinama, one imaju manje mogućnosti da se povežu sa
profesionalnim mrežama, što ograničava pristup mentorima, investitorima
i drugim preduzetnicima koji bi ih mogli voditi na njihovom putu.

Pored toga, pristup finansiranju je teži u ruralnim zajednicama. Porodice
često nemaju resurse da podrže preduzetništvo, a kreditni ili finansijski
programi su često dizajnirani za veća preduzeća ili ona koja se nalaze u
oblastima sa većim ekonomskim razvojem. Bez mreža podrške ili početnog
kapitala, učenice mogu smatrati da je proces pokretanja biznisa
demotivirajući.

Prevazilaženje ovog ograničenja zahteva strategije koje simuliraju iskustva
u poslovnom svetu, podstiču kritičko razmišljanje i donošenje finansijskih
odluka i pružaju mogućnosti mladim ženama da vežbaju predstavljanje i
odbranu svojih ideja potencijalnim investitorima ili strateškim saveznicima.

Aktivnost

Simulirajte „tržište ideja“ gde devojke predstavljaju svoje projekte grupi
investitora (nastavnika ili vršnjaka), koji će im dati virtuelne „mikrokredite“ ili
savete.

Materijali:

Kartonske, papirne ili digitalne
prezentacije za strukturiranje poslovnih
ideja.
Simbolička „valuta“ ili bodovi koji
predstavljaju virtuelne mikrokredite.
Kartice sa pitanjima ili savetima kako bi
investitori (nastavnici ili vršnjaci) mogli da
daju povratne informacije.

11

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

Ograničen pristup profesionalnim mrežama i kapitaluOgraničen pristup profesionalnim mrežama i kapitalu

Mlade žene u ruralnim područjima suočavaju se sa značajnim preprekamaMlade žene u ruralnim područjima suočavaju se sa značajnim preprekama
kada pokušavaju da razviju preduzetničke projekte. Za razliku od onih kojekada pokušavaju da razviju preduzetničke projekte. Za razliku od onih koje

nosti da se povežu sanosti da se povežu sa
profesionalnim mrežama, što ograničava pristup mentorima, investitorimaprofesionalnim mrežama, što ograničava pristup mentorima, investitorima
i drugim preduzetnicima koji bi ih mogli voditi na njihovom putu.

Pored toga, pristup finansiranju je teži u ruralnim zajednicama. PorodicePored toga, pristup finansiranju je teži u ruralnim zajednicama. Porodice
često nemaju resurse da podrže preduzetništvo, a kreditni ili finansijskičesto nemaju resurse da podrže preduzetništvo, a kreditni ili finansijski

a ili ona koja se nalaze u
im ekonomskim razvojem. Bez mreža podrške ili početnog

kapitala, učenice mogu smatrati da je proces pokretanja biznisa

Prevazilaženje ovog ograničenja zahteva strategije koje simuliraju iskustva
u poslovnom svetu, podstiču kritičko razmišljanje i donošenje finansijskih

nosti mladim ženama da vežbaju predstavljanje i
odbranu svojih ideja potencijalnim investitorima ili strateškim saveznicima.

Simulirajte „tržište ideja“ gde devojke predstavljaju svoje projekte grupi
e im dati virtuelne „mikrokredite“ ili



Uticaj aktivnosti:

Razvija veštine komunikacije i ubeđivanja, ključne za privlačenje
investitora ili klijenata.

Promoviše finansijsko i strateško razmišljanje, omogućavajući
učenicama da shvate kako funkcionišu investicije.

Simulira pravo preduzetničko iskustvo, u kojem moraju
strukturirati svoje ideje i suočiti se sa pitanjima i odlukama o
finansiranju.

Promoviše umrežavanje, podstiče saradnju i međusobno učenje.

Ova aktivnost pomaže mladim ženama da vizuelizuju svoj potencijal
preduzetnika, da kroz praksu prevaziđu nedostatak pristupa
mrežama i finansiranju i steknu poverenje u održivost svojih
projekata.

Nedostatak uzora

Jedan od glavnih izazova sa kojima se susreću mlade žene u ruralnim
sredinama je nedostatak ženskih uzora u svetu preduzetništva. U mnogim
zajednicama, žene su tradicionalno igrale uloge vezane za kućne ili
poljoprivredne poslove, a malo njih je imalo priliku da razvije sopstveni
biznis koji je vidljiv zajednici.

Bez obližnjih primera uspešnih žena u poslovnom svetu, učenice mogu
sumnjati u svoju sposobnost. Odsustvo uzora ne samo da smanjuje
motivaciju, već i ograničava maštu o tome šta je moguće postići. Bez
uzora koji pokazuju da je preduzetništvo održiva opcija, mnoge mlade
žene mogu odbaciti mogućnost pokretanja sopstvenog biznisa pre nego
što pokušaju.

Pored toga, rodni stereotipi mogu ojačati ideju da je biznis pretežno
muški prostor, što učenicama još više otežava da se projektuju kao
buduće preduzetnice. 

Da bi se suprotstavili ovom izazovu, neophodno je izložiti ih pričama
preduzetnica koje su prevazišle slične poteškoće i uspele da razviju
uspešan biznis.

12

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

Razvija veštine komunikacije i ubeđivanja, ključne za privlačenjeRazvija veštine komunikacije i ubeđivanja, ključne za privlačenje

Promoviše finansijsko i strateško razmišljanje, omogućavajuavajući

Simulira pravo preduzetničko iskustvo, u kojem morajuSimulira pravo preduzetničko iskustvo, u kojem moraju
strukturirati svoje ideje i suočiti se sa pitanjima i odlukama ostrukturirati svoje ideje i suočiti se sa pitanjima i odlukama o

Promoviše umrežavanje, podstiče saradnju i međusobno učenje.

Ova aktivnost pomaže mladim ženama da vizuelizuju svoj potencijalOva aktivnost pomaže mladim ženama da vizuelizuju svoj potencijal
preduzetnika, da kroz praksu prevaziđu nedostatak pristupa
mrežama i finansiranju i steknu poverenje u održivost svojih

Nedostatak uzora

u mlade žene u ruralnim
sredinama je nedostatak ženskih uzora u svetu preduzetništva. U mnogim
zajednicama, žene su tradicionalno igrale uloge vezane za kućne ili
poljoprivredne poslove, a malo njih je imalo priliku da razvije sopstveni

Bez obližnjih primera uspešnih žena u poslovnom svetu, učenice mogu
sumnjati u svoju sposobnost. Odsustvo uzora ne samo da smanjuje

 i ograničava maštu o tome šta je moguće postići. Bez
uzora koji pokazuju da je preduzetništvo održiva opcija, mnoge mlade

nost pokretanja sopstvenog biznisa pre nego

Pored toga, rodni stereotipi mogu ojačati ideju da je biznis pretežno
muški prostor, što učenicama još više otežava da se projektuju kao

Da bi se suprotstavili ovom izazovu, neophodno je izložiti ih pričamaDa bi se suprotstavili ovom izazovu, neophodno je izložiti ih pričama
e i uspele da razvijue i uspele da razviju



Aktivnost

Istražite i podelite priče žena preduzetnica u ruralnim oblastima u drugim
delovima sveta i kako su ove žene prevazišle slične prepreke.

Cilj je inspirisati učenice učenjem o stvarnim pričama žena
preduzetnicama u ruralnim sredinama, pomažući im da se vizuelizuju kao
buduće liderke i poslovne žene.

Materijali:

Pristup knjigama, člancima ili
internetu (ako je dostupan) za
istraživanje slučajeva žena
preduzetnica.

Listovi papira, posteri, plakati  
ili digitalni alati za
predstavljanje priča.

Uticaj aktivnosti :

Uliva poverenje i motivaciju pokazujući da su druge žene u sličnim
situacijama uspele da uspešno pokrenu sopstveni biznis.

Razbija rodne stereotipe pokazujući da je preduzetništvo održiva
opcija za sve.

Podstiče istraživanje i kritičko razmišljanje analizirajući kako su
preduzetnice prevazišle prepreke.

Stvara pristupačne i realne reference koje pomažu mladim
ženama da zamisle sopstveni put u preduzetništvu.

Učeći o pričama o uspehu, učenice mogu da vide sebe kako se
odražavaju u ovim iskustvima i shvate da, uz odlučnost i kreativnost,
mogu da razvijaju i sopstvene projekte. Ova aktivnost im daje alate
da izazovu ograničenja koja nameće nedostatak uzora i počnu da
grade svoj preduzetnički put sa većim samopouzdanjem.
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Istražite i podelite priče žena preduzetnica u ruralnim oblastima u drugimIstražite i podelite priče žena preduzetnica u ruralnim oblastima u drugim
delovima sveta i kako su ove žene prevazišle slične prepreke.

Cilj je inspirisati učenice učenjem o stvarnim pričama ženaCilj je inspirisati učenice učenjem o stvarnim pričama žena
i im da se vizuelizuju kaoi im da se vizuelizuju kao

Pristup knjigama, člancima ili
internetu (ako je dostupan) za
istraživanje slučajeva žena
preduzetnica.

Listovi papira, posteri, plakati  
ili digitalni alati za
predstavljanje priča.

i da su druge žene u sličnim
situacijama uspele da uspešno pokrenu sopstveni biznis.

i da je preduzetništvo održiva

Podstiče istraživanje i kritičko razmišljanje analizirajući kako su

Stvara pristupačne i realne reference koje pomažu mladim

i o pričama o uspehu, učenice mogu da vide sebe kako se
odražavaju u ovim iskustvima i shvate da, uz odlučnost i kreativnost,
mogu da razvijaju i sopstvene projekte. Ova aktivnost im daje alate

e nedostatak uzora i počnu da
im samopouzdanjem.



Rodna neravnopravnost i kulturne i društvene norme

U mnogim ruralnim zajednicama, tradicionalne norme dodeljuju posebne
uloge ženama i muškarcima, ograničavajući učešće mladih žena u
određenim aktivnostima, uključujući preduzetništvo. Ove norme mogu
dovesti do toga da se devojke suoče sa predrasudama i sumnjama u
svoju sposobnost da vode posao, što utiče na njihovo samopouzdanje i
smanjuje njihove aspiracije.

Nedostatak mogućnosti i društvenog okruženja mogu ojačati ideju da je
posao pretežno muško polje. Mnoge mlade žene odrastaju bez ženskih
uzora u poslovnom svetu, što im otežava da sebe vide kao preduzetnice.
Pored toga, u nekim kontekstima, porodice mogu dati prioritet
obrazovanju i radu muškarcima, dok žene preuzimaju kućne obaveze,
smanjujući njihove šanse za pristup preduzetničkoj obuci.

Prevazilaženje ove barijere zahteva da se uloga žena u poslovnom svetu
učini vidljivom, pokazujući konkretne primere preduzetnica koje su uspele
da napreduju uprkos izazovima. Takođe je ključno stvoriti prostore gde
devojke mogu da dobiju podršku, smernice i motivaciju da ojačaju svoje
samopoštovanje i poverenje u svoje sposobnosti.

 

samopoštovanje i poverenje u svoje sposobnosti.

Aktivnost

Uključite ženske uzore u nastavni
plan i program. Pozovite domaće ili
strane preduzetnice da podele svoja
iskustva sa učenicama.

Cilj je da se učenicama pokažu
stvarni primeri žena koje su
prevazišle društvene i kulturne
barijere da postanu preduzetnice,
podstičući njihovo samopouzdanje i
motivaciju.
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Rodna neravnopravnost i kulturne i društvene normeRodna neravnopravnost i kulturne i društvene norme

U mnogim ruralnim zajednicama, tradicionalne norme dodeljuju posebneU mnogim ruralnim zajednicama, tradicionalne norme dodeljuju posebne
će mladih žena ue mladih žena u

i preduzetništvo. Ove norme mogui preduzetništvo. Ove norme mogu
dovesti do toga da se devojke suoče sa predrasudama i sumnjama udovesti do toga da se devojke suoče sa predrasudama i sumnjama u
svoju sposobnost da vode posao, što utiče na njihovo samopouzdanje isvoju sposobnost da vode posao, što utiče na njihovo samopouzdanje i

nosti i društvenog okruženja mogu ojačati ideju da je
posao pretežno muško polje. Mnoge mlade žene odrastaju bez ženskih
uzora u poslovnom svetu, što im otežava da sebe vide kao preduzetnice.
Pored toga, u nekim kontekstima, porodice mogu dati prioritet
obrazovanju i radu muškarcima, dok žene preuzimaju kućne obaveze,

i njihove šanse za pristup preduzetničkoj obuci.

Prevazilaženje ove barijere zahteva da se uloga žena u poslovnom svetu
i konkretne primere preduzetnica koje su uspele

da napreduju uprkos izazovima. Takođe je ključno stvoriti prostore gde
devojke mogu da dobiju podršku, smernice i motivaciju da ojačaju svoje
samopoštovanje i poverenje u svoje sposobnosti.samopoštovanje i poverenje u svoje sposobnosti.



Uticaj aktivnosti:

Razbija rodne stereotipe, pokazujući da žene mogu biti uspešne u
poslovnom svetu.

Jača samopoštovanje i samopouzdanje, pomažući mladim ženama da
se vizualizuju kao buduće preduzetnice.

Omogućava pristup uzorima i mentorstvu, što je ključno za motivaciju i
profesionalni rast.

Promoviše mreže podrške, povezujući studente sa drugim ženama koje
su prevazišle slične izazove.
Ova strategija omogućava mladim ženama u ruralnim zajednicama da
vide sebe u stvarnim primerima, razbijajući mitove i predrasude o
njihovoj sposobnosti da budu preduzetnice. Primajući uputstva i učeći iz  
inspirativnih priče, moći će da razviju jači i otporniji način razmišljanja i da
se suoče sa izazovima poslovnog sveta.
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i da žene mogu biti uspešne ui da žene mogu biti uspešne u

i mladim ženama dai mladim ženama da

ava pristup uzorima i mentorstvu, što je ključno za motivaciju iava pristup uzorima i mentorstvu, što je ključno za motivaciju i

i studente sa drugim ženama kojei studente sa drugim ženama koje

ava mladim ženama u ruralnim zajednicama daava mladim ženama u ruralnim zajednicama da
i mitove i predrasude oi mitove i predrasude o

i uputstva i učeći iz  
e da razviju jači i otporniji način razmišljanja i da



Uprkos ovim izazovima, postoji nekoliko mogućnosti koje se mogu iskoristiti za
podsticanje preduzetništva među seoskim devojkama:

Korišćenje lokalnih resursa: omogućava učenicama da identifikuju održive,
inovativne i poslovne mogućnosti sa pozitivnim uticajem, koristeći prednosti
svog znanja o životnoj sredini i jačanje kulturnog i ekonomskog identiteta svoje
zajednice.

1.

Tehnologija kao most: tehnologija može biti moćno sredstvo za povezivanje
seoskih devojaka sa poslovnim svetom. Preko interneta mogu da pristupe onlajn
kursevima, forumima i platformama koje im omogućavaju da uče i da se
povezuju.

2.

Vladini podsticaji i programi podrške: postoje različiti programi vlade i
neprofitnih organizacija koji podržavaju preduzetništvo u ruralnim područjima,
obezbeđujući finansiranje, obuku i mreže podrške. Ruralna područja su često
blisko povezane zajednice. Ovo olakšava međusobnu podršku među članovima,
što je od suštinskog značaja za preduzetničke projekte.

3.

Rastuće interesovanje za lokalne proizvode: Sa trendom ka odgovornoj i
održivoj potrošnji, lokalni proizvodi iz ruralnih područja su u sve većoj potražnji
na nacionalnim i međunarodnim tržištima, nudeći prostor za devojke da započnu
posao zasnovan na tradiciji i lokalnim resursima. Štaviše, u poređenju sa
urbanim područjima, ruralna područja često nude niže troškove za pokretanje
biznisa. Ovo je idealno za mlade preduzetnice sa ograničenim resursima.

4.

Mogućnosti

16

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

nosti koje se mogu iskoristiti zanosti koje se mogu iskoristiti za
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nosti sa pozitivnim uticajem, koristeći prednostii prednosti

svog znanja o životnoj sredini i jačanje kulturnog i ekonomskog identiteta svojesvog znanja o životnoj sredini i jačanje kulturnog i ekonomskog identiteta svoje

no sredstvo za povezivanjeno sredstvo za povezivanje
seoskih devojaka sa poslovnim svetom. Preko interneta mogu da pristupe onlajnseoskih devojaka sa poslovnim svetom. Preko interneta mogu da pristupe onlajn

ćavaju da uče i da seavaju da uče i da se

postoje različiti programi vlade ipostoje različiti programi vlade i
neprofitnih organizacija koji podržavaju preduzetništvo u ruralnim područjima,neprofitnih organizacija koji podržavaju preduzetništvo u ruralnim područjima,

i finansiranje, obuku i mreže podrške. Ruralna područja su često
blisko povezane zajednice. Ovo olakšava međusobnu podršku među članovima,

Sa trendom ka odgovornoj i
održivoj potrošnji, lokalni proizvodi iz ruralnih područja su u sve većoj potražnji

i prostor za devojke da započnu
posao zasnovan na tradiciji i lokalnim resursima. Štaviše, u poređenju sa
urbanim područjima, ruralna područja često nude niže troškove za pokretanje
biznisa. Ovo je idealno za mlade preduzetnice sa ograničenim resursima.



Korišćenje lokalnih resursa

Ruralne zajednice imaju širok spektar prirodnih, kulturnih i društvenih
resursa koji se mogu iskoristiti za stvaranje održivog poslovanja sa
pozitivnim uticajem. Za razliku od urbanih područja, gde su tržišta često
zasićena, ruralna područja predstavljaju jedinstvene mogućnosti za
preduzetništvo zasnovano na lokalnoj proizvodnji, turizmu, zanatstvu,
agrobiznisu i drugim sektorima povezanim sa njihovom okolinom.

Učenice iz ruralnih sredina imaju ključnu prednost: iz prve ruke poznaju
potrebe i probleme svoje zajednice. Ova blizina im omogućava da
identifikuju poslovne mogućnosti koje odgovaraju na stvarne probleme i
poboljšavaju kvalitet života u njihovom okruženju. Pored toga, koristeći
lokalne materijale i znanje mogu razviti inovativna rešenja koja su dostupna
i održiva.

Promovisanje korišćenja lokalnih resursa u preduzetničkom obrazovanju
ne samo da pokreće ekonomski razvoj zajednice, već i jača kulturni identitet
i promoviše očuvanje životne sredine. Kroz praktičan pristup, mlade žene
mogu naučiti da transformišu resurse koji su im na raspolaganju u
proizvode i usluge sa komercijalnom vrednošću.

Aktivnost

Identifikujte konkretan problem u
zajednici i dizajnirajte proizvod ili
uslugu da ga rešite.

Cilj je naučiti učenice da identifikuju
poslovne mogućnosti u svom
okruženju, koristeći lokalne resurse
za kreiranje proizvoda ili usluga koje
rešavaju specifične probleme u
njihovoj zajednici.

17

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

enje lokalnih resursaenje lokalnih resursa
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preduzetništvo zasnovano na lokalnoj proizvodnji, turizmu, zanatstvu,preduzetništvo zasnovano na lokalnoj proizvodnji, turizmu, zanatstvu,
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nosti koje odgovaraju na stvarne probleme inosti koje odgovaraju na stvarne probleme i
poboljšavaju kvalitet života u njihovom okruženju. Pored toga, koristeći
lokalne materijale i znanje mogu razviti inovativna rešenja koja su dostupna

enja lokalnih resursa u preduzetničkom obrazovanju
 i jača kulturni identitet

i promoviše očuvanje životne sredine. Kroz praktičan pristup, mlade žene
mogu naučiti da transformišu resurse koji su im na raspolaganju u



Materijali:

Papir i olovke za razmišljanje i planiranje.
Materijali dostupni u zajednici (primer: drvo, prirodna vlakna, glina,
poljoprivredni proizvodi, itd.) za razvoj prototipa proizvoda.
Posteri ili digitalni alati za predstavljanje predloga.

Uticaj aktivnosti:

Promoviše preduzetnički način razmišljanja i inovacije podstičući potragu
za rešenjima za stvarne probleme.

 Razvija ekološku i društvenu svest promovišući odgovorno korišćenje
lokalnih resursa.

 Jača kulturni identitet i osećaj zajednice vrednovanjem lokalne tradicije i
znanja.

 Priprema studente za razvoj održivog poslovanja sa direktnim uticajem
na njihovu životnu sredinu.
Ova aktivnost omogućava mladim ženama da otkriju potencijal svoje
zajednice i osnaže se kao nosioci promena, pokazujući da je preduzetništvo
moćno sredstvo za lokalni razvoj.

Tehnologija kao most povezivanja

U svetu koji se sve više digitalizuje, tehnologija je postala ključni faktor u
smanjenju jaza u mogućnostima između ruralnih i urbanih područja.
Istorijski gledano, žene u ruralnim zajednicama su se suočavale sa većim
poteškoćama u pristupu specijalizovanoj obuci, kontaktnim mrežama i
poslovnim mogućnostima zbog geografske udaljenosti i nedostatka
adekvatne infrastrukture. Međutim, digitalna revolucija sada nudi
alternativni put za prevazilaženje ovih barijera i promovisanje njihovog
ekonomskog osnaživanja.

Pristup internetu i digitalnim platformama ne samo da im omogućava da
dobiju obrazovanje na daljinu, već im takođe otvara vrata alatima za
upravljanje poslovanjem, mentorstvu sa stručnjacima iz industrije i
zajednicama podrške na mreži gde mogu da razmenjuju iskustva i znanja.
Putem tehnologije, mlada ruralna preduzetnica može da se uči o temama
kao što su digitalni marketing, finansijsko planiranje, e-trgovina i liderstvo
bez potrebe da se seli u velike gradove.
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Materijali dostupni u zajednici (primer: drvo, prirodna vlakna, glina,Materijali dostupni u zajednici (primer: drvo, prirodna vlakna, glina,
poljoprivredni proizvodi, itd.) za razvoj prototipa proizvoda.

Promoviše preduzetnički način razmišljanja i inovacije podstičući potragui potragu
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 Priprema studente za razvoj održivog poslovanja sa direktnim uticajem
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i da je preduzetništvo

Tehnologija kao most povezivanja

U svetu koji se sve više digitalizuje, tehnologija je postala ključni faktor u
nostima između ruralnih i urbanih područja.

Istorijski gledano, žene u ruralnim zajednicama su se suočavale sa većim
ama u pristupu specijalizovanoj obuci, kontaktnim mrežama i

nostima zbog geografske udaljenosti i nedostatka
adekvatne infrastrukture. Međutim, digitalna revolucija sada nudi
alternativni put za prevazilaženje ovih barijera i promovisanje njihovog

Pristup internetu i digitalnim platformama ne samo da im omogućava da
 im takođe otvara vrata alatima za

upravljanje poslovanjem, mentorstvu sa stručnjacima iz industrije i
zajednicama podrške na mreži gde mogu da razmenjuju iskustva i znanja.
Putem tehnologije, mlada ruralna preduzetnica može da se uči o temamaPutem tehnologije, mlada ruralna preduzetnica može da se uči o temama
kao što su digitalni marketing, finansijsko planiranje, e-trgovina i liderstvokao što su digitalni marketing, finansijsko planiranje, e-trgovina i liderstvo



Štaviše, digitalizacija olakšava plasiranje proizvoda i usluga izvan lokalnog
tržišta. Zanatlija može da prodaje svoje kreacije u onlajn prodavnici, farmer
može da se poveže sa klijentima preko društvenih mreža, a mlada žena sa
tehničkim veštinama može da ponudi svoje usluge na daljinu. Tehnologija
ne samo da daje pristup znanju, već daje i autonomiju da svoje ideje   
transformišu u održive projekte.

Promovisanjem korišćenja digitalnih alata među seoskim devojkama, ne
samo da se unapređuje njihov individualni rast, već se promoviše i razvoj
njihovih zajednica. Nove generacije preduzetnica mogu postati pokretači
promena, promovišući pravedniji, održiviji i inkluzivniji poslovni model.
Ulaganje u tehnologiju kao most povezivanja znači ulaganje u budućnost sa
više mogućnosti i manje nejednakosti za žene u ruralnim područjima.

Način primene

Identifikacija resursa: Biće
pripremljena detaljna lista onlajn
kurseva, platformi za obuku i
virtuelnih zajednica fokusiranih na
preduzetništvo, sa posebnom
pažnjom na one koji su besplatni
ili jeftini.

Uticaj aktivnosti 

Autonomija i osnaživanje: Devojke sa sela stiču znanja i alate za
pokretanje i upravljanje sopstvenim biznisom bez oslanjanja na
tradicionalnu obuku.

Digitalna inkluzija: Digitalni jaz se smanjuje pružanjem pristupa
obrazovanju i preduzetničkim mrežama koje bi inače bile van
domašaja.

Stvaranje mogućnosti: Olakšava pristup novim izvorima prihoda,
promovišući samozapošljavanje i ekonomski razvoj u njihovim
zajednicama.

Stvaranje zajednice koja uči: Podstiče se međusobna podrška među
ruralnim preduzetnicima, promovišući saradnju i zajednički rast.
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i pravedniji, održiviji i inkluzivniji poslovni model.i pravedniji, održiviji i inkluzivniji poslovni model.

Ulaganje u tehnologiju kao most povezivanja znači ulaganje u budućnost sanost sa
nosti i manje nejednakosti za žene u ruralnim područjima.

Autonomija i osnaživanje: Devojke sa sela stiču znanja i alate za
pokretanje i upravljanje sopstvenim biznisom bez oslanjanja na

Digitalna inkluzija: Digitalni jaz se smanjuje pružanjem pristupa
obrazovanju i preduzetničkim mrežama koje bi inače bile van

nosti: Olakšava pristup novim izvorima prihoda,
i samozapošljavanje i ekonomski razvoj u njihovim

Stvaranje zajednice koja uči: Podstiče se međusobna podrška međuStvaranje zajednice koja uči: Podstiče se međusobna podrška među
i saradnju i zajednički rast.



Ova inicijativa ne samo da pruža znanje, već i doprinosi pretvaranju
ruralne sredine u prostor sa više mogućnosti za žene, promovišući
lokalni razvoj i rodnu ravnopravnost u oblasti preduzetništva.

Državni podsticaji i programi podrške
 

Preduzetništvo u ruralnim područjima može biti moćan način za
ekonomsko osnaživanje žena. Međutim, da bi ove inicijative napredovale,
neophodno je imati vladine podsticaje, programe podrške i mreže saradnje
koje olakšavaju pristup resursima i mogućnostima. Trenutno postoje
različite politike i programi koje promovišu javne uprave i neprofitne
organizacije koje nastoje da ojačaju poslovnu mrežu u ruralnim
područjima. Ovi programi nude finansiranje, obuku i podršku ženama
zainteresovanim za razvoj sopstvenog biznisa, eliminišući barijere kao što
su nedostatak početnih investicija ili nedostatak posebne obuke.

Pored institucionalne podrške, ruralne zajednice imaju ključnu
karakteristiku za uspeh preduzetništva: osećaj zajedništva i saradnje.
Saradnja između komšija, članova porodice i lokalnih udruženja može
postati element diferencijacije prilikom pokretanja projekta. Izgradnja
mreža podrške podstiče razmenu znanja, emocionalnu podršku i
mogućnost deljenja resursa, što doprinosi održivosti poslovanja koje vode
žene.
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Kreirajte radne grupe za saradnju u
kojima devojke dele ideje, dobijaju
mentorstvo i pristupaju sredstvima
za finansiranje i obuku. Ovi prostori
će podstaći međusobnu podršku i
ojačati njihove preduzetničke
projekte.
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ekonomsko osnaživanje žena. Međutim, da bi ove inicijative napredovale,
neophodno je imati vladine podsticaje, programe podrške i mreže saradnje

nostima. Trenutno postoje
različite politike i programi koje promovišu javne uprave i neprofitne
organizacije koje nastoje da ojačaju poslovnu mrežu u ruralnim
područjima. Ovi programi nude finansiranje, obuku i podršku ženama
zainteresovanim za razvoj sopstvenog biznisa, eliminišući barijere kao što
su nedostatak početnih investicija ili nedostatak posebne obuke.

Pored institucionalne podrške, ruralne zajednice imaju ključnu
aj zajedništva i saradnje.

Saradnja između komšija, članova porodice i lokalnih udruženja može
postati element diferencijacije prilikom pokretanja projekta. Izgradnja
mreža podrške podstiče razmenu znanja, emocionalnu podršku i

nost deljenja resursa, što doprinosi održivosti poslovanja koje vode



Uticaj aktivnosti 

Stvaranje ovih kolaborativnih prostora i pristup vladinim podsticajima
imaju direktan uticaj na autonomiju i osnaživanje žena iz ruralnih područja.
Prvo, smanjen je rodni jaz u poslovnom polju, omogućavajući većem broju
žena da razvijaju svoje projekte bez zavisnosti od tradicionalnih
ekonomskih struktura koje su im često nepovoljnije. Drugo, jača se lokalno
ekonomsko tkivo, promovišući preduzeća koja stvaraju zaposlenje i
podstiču održivi razvoj zajednica. Konačno, ove vrste inicijativa doprinose
naseljavanju stanovništva u ruralna područja, nudeći mladim ženama
održive alternative za njihovu budućnost bez potrebe da emigriraju u
gradove u potrazi za prilikama za posao.

Ulaganje u žensko preduzetništvo u ruralnim područjima ne samo da
transformiše živote ovih žena, već i podstiče lokalnu ekonomiju i jača ulogu
zajednice kao prostora za inovacije i zajednički rast.
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Porast interesovanje za lokalne proizvode

Porast odgovorne i održive potrošnje promenio je način na koji potrošači
biraju svoje proizvode. Sve više ljudi traži hranu, zanate i robu
napravljenu tradicionalo i od domaćh sirovina. Ovaj trend otvara odličnu
priliku za devojke iz ruralnih sredina, koje mogu pokrenuti poslove koji
cene kulturni identitet i prirodne resurse svojih zajednica. Od organske
proizvodnje hrane do tekstilnih zanata ili seoskog turizma, postoji više
sektora u kojima se mogu istaći.

Pored toga, za razliku od urbanih sredina, operativni troškovi u ruralnim
područjima su obično niži, što olakšava pokretanje poslovanja sa manje
početnih ulaganja. Uz odgovarajuću podršku u obuci i marketingu,
devojke iz ruralnih sredina mogu pristupiti novim tržištima i pretvoriti
svoje ideje u ekonomski održive projekte.
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imaju direktan uticaj na autonomiju i osnaživanje žena iz ruralnih područja.imaju direktan uticaj na autonomiju i osnaživanje žena iz ruralnih područja.
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Porast interesovanje za lokalne proizvode

Porast odgovorne i održive potrošnje promenio je način na koji potrošači
biraju svoje proizvode. Sve više ljudi traži hranu, zanate i robu

h sirovina. Ovaj trend otvara odličnu
priliku za devojke iz ruralnih sredina, koje mogu pokrenuti poslove koji
cene kulturni identitet i prirodne resurse svojih zajednica. Od organske
proizvodnje hrane do tekstilnih zanata ili seoskog turizma, postoji više

Pored toga, za razliku od urbanih sredina, operativni troškovi u ruralnim
područjima su obično niži, što olakšava pokretanje poslovanja sa manje

u podršku u obuci i marketingu,
devojke iz ruralnih sredina mogu pristupiti novim tržištima i pretvoriti



Metod primene

Da bi se poboljšala ova prilika,
ključno je razviti specifične
programe obuke iz preduzetništva,
digitalne trgovine i marketinških
strategija. Kroz radionice i obuku,
one se mogu naučiti kako da
upravljaju svojim poslovanjem,
definišu svoje proizvode i koriste
onlajn platforme za prodaju i
promociju.
Druga strategija je stvaranje mreža podrške i saradnje između ruralnih
preduzetnika, gde mogu da razmenjuju iskustva, uče iz uspešnih priča i
stvaraju saveze za zajednički marketing. Pored toga, mogu se promovisati
lokalni sajmovi i događaji na kojima mogu da izlažu i prodaju svoje
proizvode, olakšavajući direktan kontakt sa klijentima i distributerima.

Uticaj aktivnosti

Jačanje ženskog preduzetništva na selu ima pozitivan uticaj kako na ličnom
tako i na nivou zajednice. Za devojke sa sela, to predstavlja priliku da
ostvare ekonomsku nezavisnost, razviju svoje talente i pokažu da mogu da
vode uspešan biznis bez potrebe da migriraju u grad.

Na nivou zajednice, ove inicijative podstiču lokalnu ekonomiju, stvarajući
zaposlenje i revitalizirajući tradicionalne sektore koji bi mogli biti u
opasnosti da nestanu. Oni takođe doprinose zaustavljanju ruralne
depopulacije nudeći mogućnosti održivog razvoja. Konačno,
pozicioniranjem lokalnih proizvoda na širim tržištima, ojačava se kulturni
identitet i promoviše etičniji i ekološki prihvatljiviji model potrošnje.
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Druga strategija je stvaranje mreža podrške i saradnje između ruralnih
preduzetnika, gde mogu da razmenjuju iskustva, uče iz uspešnih priča i
stvaraju saveze za zajednički marketing. Pored toga, mogu se promovisati
lokalni sajmovi i događaji na kojima mogu da izlažu i prodaju svoje

i direktan kontakt sa klijentima i distributerima.

Jačanje ženskog preduzetništva na selu ima pozitivan uticaj kako na ličnom
tako i na nivou zajednice. Za devojke sa sela, to predstavlja priliku da
ostvare ekonomsku nezavisnost, razviju svoje talente i pokažu da mogu da

Na nivou zajednice, ove inicijative podstiču lokalnu ekonomiju, stvarajući
i tradicionalne sektore koji bi mogli biti u

opasnosti da nestanu. Oni takođe doprinose zaustavljanju ruralne
nosti održivog razvoja. Konačno,

pozicioniranjem lokalnih proizvoda na širim tržištima, ojačava se kulturni
identitet i promoviše etičniji i ekološki prihvatljiviji model potrošnje.



NASTAVNI OKVIR ZA
NASTAVU PREDUZETNIS� TVA
U RURALNIM PODRUC� JIMA

NASTAVNI OKVIR ZA
NASTAVU PREDUZETNIS� TVATVA
U RURALNIM PODRUC� JIMAJIMA



Glavni cilj ovog okvira kurikuluma je da obezbedi strukturu koja vodi nastavnike u
podučavanju preduzetništva na praktičan i efikasan način u ruralnim oblastima.

Trebalo bi da ima za cilj da nauči učenike da identifikuju probleme i prilike u svojoj
zajednici, razviju rešenja i efikasno upravljaju resursima. Nastavni plan i program
treba da bude fleksibilan i da se prilagođava promenama i stvarnosti zajednice.

Ovaj okvir ima za cilj da:

Prilagodite sadržaje ruralnoj stvarnosti: Osigurajte da su sadržaji relevantni za
učenike, odražavajući potrebe, mogućnosti i izazove njihovog okruženja. Trebalo
bi da nauče da identifikuju i analiziraju lokalne resurse i probleme. To će im
omogućiti da generišu poslovne ideje koje imaju direktan uticaj na njihovo
okruženje.

Razvijte praktične preduzetničke veštine: Osigurajte da učenice steknu veštine
koje mogu direktno primeniti na pokretanje biznisa, uključujući rešavanje
problema, planiranje, finansijsko upravljanje i marketing. Druge veštine kao što
su efikasna komunikacija, pregovaranje i donošenje odluka su fundamentalne za
formiranje preduzetničkog uma.

Podsticanje kritičkog mišljenja i inovacija: Pomaganje učenicama da razviju
preduzetnički način razmišljanja koji može da pokrene ekonomski i društveni
razvoj u njihovim zajednicama. Treba ih ohrabriti da donose odluke, rizikuju i uče
iz svojih neuspeha, kao elemente za izgradnju samopouzdanja i autonomije koji
su ključni za uspeh.

Nastavne vrednosti: Preduzetništvo treba poučavati u etičkom kontekstu. Važno
je promovisati vrednosti kao što su društvena odgovornost, istrajnost i
poštovanje životne sredine.

Ciljevi okvira nastavnog plana i programa 
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Prilagodite sadržaje ruralnoj stvarnosti: Osigurajte da su sadržaji relevantni zaPrilagodite sadržaje ruralnoj stvarnosti: Osigurajte da su sadržaji relevantni za
nosti i izazove njihovog okruženja. Trebalonosti i izazove njihovog okruženja. Trebalo

bi da nauče da identifikuju i analiziraju lokalne resurse i probleme. To će im
iti da generišu poslovne ideje koje imaju direktan uticaj na njihovo

Razvijte praktične preduzetničke veštine: Osigurajte da učenice steknu veštine
koje mogu direktno primeniti na pokretanje biznisa, uključujući rešavanje
problema, planiranje, finansijsko upravljanje i marketing. Druge veštine kao što
su efikasna komunikacija, pregovaranje i donošenje odluka su fundamentalne za

Podsticanje kritičkog mišljenja i inovacija: Pomaganje učenicama da razviju
preduzetnički način razmišljanja koji može da pokrene ekonomski i društveni
razvoj u njihovim zajednicama. Treba ih ohrabriti da donose odluke, rizikuju i uče
iz svojih neuspeha, kao elemente za izgradnju samopouzdanja i autonomije koji

Nastavne vrednosti: Preduzetništvo treba poučavati u etičkom kontekstu. Važno
je promovisati vrednosti kao što su društvena odgovornost, istrajnost i

Ciljevi okvira nastavnog plana i programaCiljevi okvira nastavnog plana i programa



Nastavni plan i program treba da sadrži sledeće bitne komponente:

Generisanje ideja: Naučite učenice da identifikuju poslovne mogućnosti u svojoj
zajednici, procene održivost ovih ideja i razviju kreativna rešenja.

Poslovno planiranje i upravljanje: Uključite module o tome kako planirati posao,
od razvoja osnovnog poslovnog plana do svakodnevnog upravljanja poslovanjem.

Finansijska pismenost: Uključite module o osnovnim finansijskim konceptima,
kao što su upravljanje budžetom, osnovno računovodstvo i obračun troškova.

Marketinške i prodajne strategije: Naučite učenice kako da promovišu i prodaju
svoje proizvode ili usluge, koristeći marketinške strategije prilagođene njihovom
lokalnom kontekstu.

Veštine vođenja i timskog rada: Obučite devojke da budu sposobne da vode
projekte, da efikasno rade u timovima i da komuniciraju asertivno.

Komponente nastavnog plana i programa
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e bitne komponente:

Generisanje ideja: Naučite učenice da identifikuju poslovne mogućnosti u svojojnosti u svojoj
zajednici, procene održivost ovih ideja i razviju kreativna rešenja.

Poslovno planiranje i upravljanje: Uključite module o tome kako planirati posao,Poslovno planiranje i upravljanje: Uključite module o tome kako planirati posao,
od razvoja osnovnog poslovnog plana do svakodnevnog upravljanja poslovanjem.od razvoja osnovnog poslovnog plana do svakodnevnog upravljanja poslovanjem.

Finansijska pismenost: Uključite module o osnovnim finansijskim konceptima,Finansijska pismenost: Uključite module o osnovnim finansijskim konceptima,
kao što su upravljanje budžetom, osnovno računovodstvo i obračun troškova.

Marketinške i prodajne strategije: Naučite učenice kako da promovišu i prodajuMarketinške i prodajne strategije: Naučite učenice kako da promovišu i prodaju
i marketinške strategije prilagođene njihovomi marketinške strategije prilagođene njihovom

Veštine vođenja i timskog rada: Obučite devojke da budu sposobne da vode
projekte, da efikasno rade u timovima i da komuniciraju asertivno.

Komponente nastavnog plana i programaKomponente nastavnog plana i programa



NASTAVNI MODULI
PREDUZETNIS� TVA
NASTAVNI MODULI

S� TVA



Prvi korak ka preduzetništvu je prepoznavanje prilika oko nas. Često
najuspešniji biznisi nastaju posmatranjem svakodnevnih problema i
traženjem inovativnih rešenja. U slučaju ruralnih zajednica, postoje
bezbrojne preduzetničke mogućnosti zasnovane na lokalnim potrebama,
raspoloživim resursima i tržišnim trendovima, kao što su održiva potrošnja
i zanatski proizvodi.

Ovaj modul je dizajniran za učenice i objašnjava kako da razviju
preduzetnički način razmišljanja i steknu alate za identifikaciju i procenu
poslovnih ideja sa potencijalom. Naučiće i kako da analiziraju svoje
okruženje, otkrivaju mogućnosti, generišu inovativne ideje i biraju one
najizvodljivije da ih pretvore u konkretne projekte.

Tokom čitavog modula, podsticaće se kritičko i kreativno razmišljanje,
podstičući učenice da sagledaju svoju zajednicu iz nove perspektive. Radiće
se na identifikovanju tržišnih niša, rešavanju lokalnih problema kroz
preduzetništvo i diferencijaciji u svetu konkurencije. Pored toga, kroz
praktične vežbe, učesnice će imati priliku da realizuju svoje prve poslovne
ideje i dobiju povratne informacije za njihovo unapređenje. Ovaj proces ne
samo da će im omogućiti da razviju projekte sa uticajem na njihove
zajednice, već će takođe ojačati njihovo samopouzdanje i liderske veštine,
postavljajući temelje za nezavisnu i uspešnu profesionalnu budućnost.

Analiza lokalnog konteksta

Pre nego što počnete, neophodno je poznavati okruženje i njegovu
ekonomsku, društvenu i kulturnu dinamiku. Učenici će naučiti da
posmatraju svoju zajednicu strateškim okom kako bi identifikovali
nezadovoljene potrebe, probleme koji se ponavljaju ili trendove u
nastajanju koji mogu postati poslovne prilike. Oni će raditi :

Monitoring životne sredine: Identifikacija nedovoljno iskorišćenih
lokalnih resursa i potencijalnih tržišnih niša.
Usmereno razmišljanje: grupne sesije za razmenu ideja o problemima i
mogućim rešenjima.

MODUL 1
Generisanje poslovnih ideja i prilika
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Prvi korak ka preduzetništvu je prepoznavanje prilika oko nas. ČestoPrvi korak ka preduzetništvu je prepoznavanje prilika oko nas. Često
najuspešniji biznisi nastaju posmatranjem svakodnevnih problema inajuspešniji biznisi nastaju posmatranjem svakodnevnih problema i
traženjem inovativnih rešenja. U slučaju ruralnih zajednica, postojetraženjem inovativnih rešenja. U slučaju ruralnih zajednica, postoje

nosti zasnovane na lokalnim potrebama,nosti zasnovane na lokalnim potrebama,
raspoloživim resursima i tržišnim trendovima, kao što su održiva potrošnjaraspoloživim resursima i tržišnim trendovima, kao što su održiva potrošnja

Ovaj modul je dizajniran za učenice i objašnjava kako da razviju
preduzetnički način razmišljanja i steknu alate za identifikaciju i procenu

e i kako da analiziraju svoje
nosti, generišu inovativne ideje i biraju one

e se kritičko i kreativno razmišljanje,
i učenice da sagledaju svoju zajednicu iz nove perspektive. Radiće

se na identifikovanju tržišnih niša, rešavanju lokalnih problema kroz
preduzetništvo i diferencijaciji u svetu konkurencije. Pored toga, kroz

e imati priliku da realizuju svoje prve poslovne
ideje i dobiju povratne informacije za njihovo unapređenje. Ovaj proces ne

iti da razviju projekte sa uticajem na njihove
e takođe ojačati njihovo samopouzdanje i liderske veštine,

i temelje za nezavisnu i uspešnu profesionalnu budućnost.

Pre nego što počnete, neophodno je poznavati okruženje i njegovu
ekonomsku, društvenu i kulturnu dinamiku. Učenici će naučiti da
posmatraju svoju zajednicu strateškim okom kako bi identifikovali
nezadovoljene potrebe, probleme koji se ponavljaju ili trendove u

e raditi :

Monitoring životne sredine: Identifikacija nedovoljno iskorišćenih

Usmereno razmišljanje: grupne sesije za razmenu ideja o problemima iUsmereno razmišljanje: grupne sesije za razmenu ideja o problemima i

Generisanje poslovnih ideja i prilika



Mape uma: Vizuelni alat za organizovanje ideja i otkrivanje veza između
problema i rešenja.
Studije slučaja uspeha: Primeri ruralnih preduzetnika koji su lokalne
probleme pretvorili u održive mogućnosti.

Razvijanje inovativnih ideja

Kada se identifikuju mogućnosti, učenice će istražiti tehnike
kreativnosti za generisanje inovativnih rešenja i proceniti njihovu
održivost. Sledeće će biti pokriveno:
Tehnike kreiranja ideje: Brainstorming, SCAMPER metoda (zamena,
kombinovanje, prilagođavanje, modifikacija, prenamena, eliminacija,
promena reda) i dizajn razmišljanja.
Kriterijumi za odabir ideje: izvodljivost, profitabilnost, društveni i
ekološki uticaj.
Diferencijacija i dodata vrednost: Kako napraviti ideju da se istakne na
tržištu.
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Mape uma: Vizuelni alat za organizovanje ideja i otkrivanje veza izmeđuMape uma: Vizuelni alat za organizovanje ideja i otkrivanje veza između

Studije slučaja uspeha: Primeri ruralnih preduzetnika koji su lokalneStudije slučaja uspeha: Primeri ruralnih preduzetnika koji su lokalne

e istražiti tehnike
kreativnosti za generisanje inovativnih rešenja i proceniti njihovu

Tehnike kreiranja ideje: Brainstorming, SCAMPER metoda (zamena,
kombinovanje, prilagođavanje, modifikacija, prenamena, eliminacija,

Kriterijumi za odabir ideje: izvodljivost, profitabilnost, društveni i

Diferencijacija i dodata vrednost: Kako napraviti ideju da se istakne naDiferencijacija i dodata vrednost: Kako napraviti ideju da se istakne na



Praktična aktivnost

Učenice će sprovesti studiju u svojoj zajednici kako bi identifikovale
probleme ili nedostatke koji se mogu rešiti poslovanjem. One će prikupljati
informacije putem intervjua, anketa ili jednostavnih zapažanja. Zatim će
predstaviti svoje nalaze u osnovnom poslovnom pregledu koji uključuje:

1.Opis identifikovanog problema
2. Predloženo rešenje kroz biznis
3. Potencijalni klijenti ili korisnici
4. Potrebni resursi
5. Prvi koraci za razvoj ideje

Svaka učesnica će podeliti svoj predlog sa grupom i dobiti povratne
informacije kako bi poboljšao svoj pristup. Na ovaj način se podstiče
saradnja i učenje u zajednici.
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e sprovesti studiju u svojoj zajednici kako bi identifikovalee sprovesti studiju u svojoj zajednici kako bi identifikovale
probleme ili nedostatke koji se mogu rešiti poslovanjem. One će prikupljatie prikupljati
informacije putem intervjua, anketa ili jednostavnih zapažanja. Zatim informacije putem intervjua, anketa ili jednostavnih zapažanja. Zatim će
predstaviti svoje nalaze u osnovnom poslovnom pregledu koji uključuje:predstaviti svoje nalaze u osnovnom poslovnom pregledu koji uključuje:

e podeliti svoj predlog sa grupom i dobiti povratne
informacije kako bi poboljšao svoj pristup. Na ovaj način se podstiče



Imati dobru poslovnu ideju je samo prvi korak. Da bi se to pretvorilo u
održiv poduhvat, neophodno je organizovati ga kroz strateško planiranje.
Ovaj modul upoznaje učenice sa osnovnom strukturom poslovnog plana,
ključnog dokumenta koji im omogućava da oblikuju svoju ideju, analiziraju
njenu održivost i definišu korake neophodne za njeno sprovođenje.

Tokom ovog modula, učenice će naučiti da razviju poslovni plan prilagođen
njihovim potrebama i kontekstu. Biće obrađeni osnovni koncepti kao što
su misija i vizija kompanije, ponuda vrednosti, istraživanje tržišta,
definisanje ciljne publike i konkurencija. Takođe će se istražiti strategije da
se diferenciraju na tržištu i ponude proizvode ili usluge sa dodatnom
vrednošću koji odgovaraju stvarnim potrebama kupaca.

Ključni elementi poslovnog plana

 Definicija proizvoda ili usluge: Učenice će biti upućene u detaljan opis
onoga što će ponuditi, ističući glavne karakteristike svoje ponude i po
čemu se ona razlikuje od konkurencije.

 Istraživanje tržišta: Naučiće da analiziraju svoje okruženje kako bi bolje
razumele potrebe i želje svojih potencijalnih kupaca, identifikujući
potrošačke trendove i moguće prilike. Osim toga, istraživaće osnovne alate
za procenu konkurencije i pronalaženje konkurentskih prednosti.

 Strategije određivanja cena i marketinga: Raspravljaće se o metodama
za određivanje odgovarajućih cena, uzimajući u obzir troškove, profitnu
maržu i percepciju vrednosti kod kupaca. Efikasni kanali prodaje i
promocije takođe će se analizirati prema vrsti poslovanja.

MODUL 2
Osnovno poslovno planiranje
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Imati dobru poslovnu ideju je samo prvi korak. Da bi se to pretvorilo uImati dobru poslovnu ideju je samo prvi korak. Da bi se to pretvorilo u
održiv poduhvat, neophodno je organizovati ga kroz strateško planiranje.održiv poduhvat, neophodno je organizovati ga kroz strateško planiranje.
Ovaj modul upoznaje učenice sa osnovnom strukturom poslovnog plana,Ovaj modul upoznaje učenice sa osnovnom strukturom poslovnog plana,

ava da oblikuju svoju ideju, analizirajuava da oblikuju svoju ideju, analiziraju
njenu održivost i definišu korake neophodne za njeno sprovođenje.

e naučiti da razviju poslovni plan prilagođene naučiti da razviju poslovni plan prilagođen
e obrađeni osnovni koncepti kao što

su misija i vizija kompanije, ponuda vrednosti, istraživanje tržišta,
e se istražiti strategije da

se diferenciraju na tržištu i ponude proizvode ili usluge sa dodatnom

Definicija proizvoda ili usluge: Učenice će biti upućene u detaljan opis
onoga što će ponuditi, ističući glavne karakteristike svoje ponude i po

 Istraživanje tržišta: Naučiće da analiziraju svoje okruženje kako bi bolje
razumele potrebe i želje svojih potencijalnih kupaca, identifikujući
potrošačke trendove i moguće prilike. Osim toga, istraživaće osnovne alate
za procenu konkurencije i pronalaženje konkurentskih prednosti.

 Strategije određivanja cena i marketinga: Raspravljaće se o metodama
za određivanje odgovarajućih cena, uzimajući u obzir troškove, profitnu
maržu i percepciju vrednosti kod kupaca. Efikasni kanali prodaje i
promocije takođe će se analizirati prema vrsti poslovanja.



Praktična aktivnost

Učenice će raditi na kreiranju
jednostavnog poslovnog plana koristeći
šablone i primere kao referencu. One će
prilagoditi svaki odeljak svojoj poslovnoj
ideji, definišući ključne aspekte kao što
su svrha poduhvata, proizvodi ili usluge
koje će ponuditi, tržište na koje ciljaju i
strategija cena. Na kraju modula, svaka
učesnica će imati osnovni dokument koji
može razviti i poboljšati u narednim
koracima preduzetničkog procesa.

Ovaj modul ne samo da pruža jasan okvir za pokretanje biznisa, već i jača
poverenje učenica u njihovu sposobnost da transformišu ideju u stvarnost.

31

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

Ovaj modul ne samo da pruža jasan okvir za pokretanje biznisa, već i jača
poverenje učenica u njihovu sposobnost da transformišu ideju u stvarnost.



Poslovni svet se ne odnosi samo na inovativne ideje, kvalitetne proizvode
ili odličnu uslugu korisnicima, već i na pravilno finansijsko upravljanje. Ključ
uspešnog i dugoročno održivog poduhvata leži u sposobnosti preduzetnika
da donose zdrave finansijske odluke. Od prvog dana, imati jasnu kontrolu
nad prihodima i rashodima, i znati kako da upravljate raspoloživim
resursima, ključno je za obezbeđivanje poslovnog rasta i profitabilnosti.

U ovom modulu ući ćemo u koncept finansijske pismenosti, koji se sastoji
od razumevanja osnovnih principa finansija kako biste mogli da donosite
informisane odluke o novcu u svom poslovanju. Ovo znanje će vam
pomoći da efikasno upravljate resursima i održavate adekvatan novčani
tok, što je neophodno da biste izbegli finansijske probleme, kao što su
nedostatak likvidnosti ili preveliki dugovi.

Uvod u finansijsku pismenost

Definicija: Finansijska pismenost je znanje i razumevanje osnovnih
finansijskih koncepata koji omogućavaju preduzetnicima da donose
efikasne odluke o svojim finansijskim resursima.

MODUL 3
Finansijska pismenost

Važnost za preduzetništvo:
Objasnite koliko je dobro
finansijsko upravljanje ključno za
uspeh i održivost bilo kog posla,
velikog ili malog. Preduzeća koja ne
upravljaju na pravi način svojim
finansijama mogu se suočiti sa
problemima likvidnosti, prevelikim
dugom ili čak neuspehom.
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Poslovni svet se ne odnosi samo na inovativne ideje, kvalitetne proizvodePoslovni svet se ne odnosi samo na inovativne ideje, kvalitetne proizvode
 i na pravilno finansijsko upravljanje. Ključ i na pravilno finansijsko upravljanje. Ključ

uspešnog i dugoročno održivog poduhvata leži u sposobnosti preduzetnikauspešnog i dugoročno održivog poduhvata leži u sposobnosti preduzetnika
da donose zdrave finansijske odluke. Od prvog dana, imati jasnu kontroluda donose zdrave finansijske odluke. Od prvog dana, imati jasnu kontrolu
nad prihodima i rashodima, i znati kako da upravljate raspoloživimnad prihodima i rashodima, i znati kako da upravljate raspoloživim
resursima, ključno je za obezbeđivanje poslovnog rasta i profitabilnosti.

emo u koncept finansijske pismenosti, koji se sastoji
od razumevanja osnovnih principa finansija kako biste mogli da donosite
informisane odluke o novcu u svom poslovanju. Ovo znanje će vam

i da efikasno upravljate resursima i održavate adekvatan novčani
tok, što je neophodno da biste izbegli finansijske probleme, kao što su

Definicija: Finansijska pismenost je znanje i razumevanje osnovnih
avaju preduzetnicima da donose



Ključni finansijski koncepti

a) Prihod
Definicija: Prihod je novac koji dolazi u posao kao rezultat prodaje
proizvoda ili usluga.
Praktični primer: Ako prodavnica prodaje majice, prihod je novac koji
dobije za svaku prodatu majicu.
Vrste prihoda: Razlikujte fiksni prihod (na primer, pretplate) i varijabilni
prihod (kao što je prodaja proizvoda).

b) Troškovi
Definicija: Troškovi su novac koji odlazi iz poslovanja za pokrivanje
operacija, kao što su kirija, plate, materijal, između ostalog.
Vrste troškova:
Fiksni troškovi: To su oni koji ostaju konstantni, kao što su najam za
lokaciju, plate osoblja itd.
Varijabilni troškovi: To su oni koji se menjaju na osnovu proizvodnje ili
poslovne aktivnosti, kao što su troškovi sirovina.

c) Profit
Definicija: Dobit je razlika između prihoda i rashoda. To je ono što ostaje
nakon pokrivanja svih troškova i izdataka poslovanja.
Obračun: Dobit = Prihodi - Rashodi.
Važnost: Ovo je ključni pokazatelj poslovnog uspeha. Pozitivan profit
ukazuje na to da je kompanija profitabilna.

d) Fiksni i varijabilni troškovi
Fiksni troškovi: To su oni koji se ne menjaju sa količinom proizvodnje ili
prodaje. Primeri uključuju iznajmljivanje prostora, plate, osiguranje.
Varijabilni troškovi: To su oni koji variraju u zavisnosti od aktivnosti
preduzeća. Primeri uključuju troškove sirovina, provizije za prodaju itd.
Odnos sa profitom: Shvatite kako struktura fiksnih i varijabilnih troškova
utiče na profitabilnost poslovanja i donošenje strateških odluka.
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Definicija: Prihod je novac koji dolazi u posao kao rezultat prodajeDefinicija: Prihod je novac koji dolazi u posao kao rezultat prodaje

Praktični primer: Ako prodavnica prodaje majice, prihod je novac kojiPraktični primer: Ako prodavnica prodaje majice, prihod je novac koji

Vrste prihoda: Razlikujte fiksni prihod (na primer, pretplate) i varijabilniVrste prihoda: Razlikujte fiksni prihod (na primer, pretplate) i varijabilni

Definicija: Troškovi su novac koji odlazi iz poslovanja za pokrivanjeDefinicija: Troškovi su novac koji odlazi iz poslovanja za pokrivanje
operacija, kao što su kirija, plate, materijal, između ostalog.

Fiksni troškovi: To su oni koji ostaju konstantni, kao što su najam za

Varijabilni troškovi: To su oni koji se menjaju na osnovu proizvodnje ili

Definicija: Dobit je razlika između prihoda i rashoda. To je ono što ostaje

Važnost: Ovo je ključni pokazatelj poslovnog uspeha. Pozitivan profit

Fiksni troškovi: To su oni koji se ne menjaju sa količinom proizvodnje ili
prodaje. Primeri uključuju iznajmljivanje prostora, plate, osiguranje.
Varijabilni troškovi: To su oni koji variraju u zavisnosti od aktivnosti

a. Primeri uključuju troškove sirovina, provizije za prodaju itd.
Odnos sa profitom: Shvatite kako struktura fiksnih i varijabilnih troškova
utiče na profitabilnost poslovanja i donošenje strateških odluka.



Creating a Budget

Kreiranje budžeta

a) Definisanje budžeta
Budžet je ključno sredstvo za upravljanje finansijskim resursima
preduzeća. Omogućava vam da prognozirate prihode i rashode na
mesečnom, kvartalnom ili godišnjem nivou kako biste osigurali da vaše
poslovanje ostane finansijski zdravo.

b) Osnovne komponente budžeta
Procenjeni prihod: Koliko novca očekujete da zaradite od prodaje, usluga ili
drugih izvora.
Procenjeni troškovi: Koliko novca očekujete da potrošite na fiksne troškove
(npr. kirija, plate) i varijabilne troškove (npr. materijal, transport).
Procenjene koristi: Razlika između prihoda i rashoda.
Rezerve za nepredviđene slučajeve: Važno je uzeti u obzir procenat
prihoda za nepredviđene događaje, kao što su promene ulaznih troškova
ili vanredne situacije.

c) Primer budžeta
prihod:
Mesečna prodaja proizvoda: 5.000 €
Troškovi:
Kirija: 1.000 €
Plate: 1.500 €
Sirovine: 2.000 €
Komunalije (voda, struja, internet): 300 €
Procenjena dobit: Prihodi - Rashodi = 5.000 € - (1.000 € + 1.500 € + 2.000 €
+ 300 €) = 200 €
Rezultat: Preduzeće ima profit od 200 € mesečno.
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Budžet je ključno sredstvo za upravljanje finansijskim resursimaBudžet je ključno sredstvo za upravljanje finansijskim resursima
ava vam da prognozirate prihode i rashode naava vam da prognozirate prihode i rashode na

mesečnom, kvartalnom ili godišnjem nivou kako biste osigurali da vašemesečnom, kvartalnom ili godišnjem nivou kako biste osigurali da vaše

Procenjeni prihod: Koliko novca očekujete da zaradite od prodaje, usluga iliProcenjeni prihod: Koliko novca očekujete da zaradite od prodaje, usluga ili

Procenjeni troškovi: Koliko novca očekujete da potrošite na fiksne troškove
(npr. kirija, plate) i varijabilne troškove (npr. materijal, transport).

Rezerve za nepredviđene slučajeve: Važno je uzeti u obzir procenat
prihoda za nepredviđene događaje, kao što su promene ulaznih troškova

Procenjena dobit: Prihodi - Rashodi = 5.000 € - (1.000 € + 1.500 € + 2.000 €



Praktična aktivnost: Poslovna simulacija

Cilj aktivnosti: Primeniti naučene koncepte za upravljanje osnovnim
budžetom, izračunavanje prihoda i rashoda i utvrđivanje da li je posao
profitabilan.

a) Uputstvo za rad

Podela u grupe: Učenici će biti podeljeni u male grupe i svaka će
predstavljati fiktivni posao.
Odabir vrste poslovanja: Grupe će izabrati vrstu poslovanja (na primer,
prodavnica odeće, kafić, konsultantska usluga, itd.).
Priprema budžeta:
Svaka grupa mora da proceni mesečni prihod svog poslovanja na osnovu
projektovane prodaje.
Zatim, oni moraju izračunati fiksne i varijabilne troškove, uključujući sve
moguće troškove poslovanja.
Izračunavanje dobiti:
Oduzmite ukupne troškove od projektovanog prihoda da biste utvrdili da li
je posao profitabilan ili ne.
Ako je profit negativan, moraju smisliti strategije za poboljšanje
profitabilnosti (povećanje prodaje, smanjenje troškova itd.).
Prezentacija rezultata: Svaka grupa će predstaviti svoj budžet ostatku
razreda, objašnjavajući kako su došli do svojih procena prihoda i rashoda i
koje odluke bi doneli da poboljšaju profitabilnost.

b) Diskusija

Nakon aktivnosti, održaće se grupna diskusija gde će svaki tim podeliti
rezultate svog budžeta i odluke koje je doneo. Aspekti koje treba razmotriti
će uključivati:

Na kakve su izazove naišli prilikom kreiranja budžeta?
Koje su strategije primenili da poboljšaju profitabilnost?
Kako mogu da koriste ove informacije u stvarnom upravljanju
biznisom?
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Cilj aktivnosti: Primeniti naučene koncepte za upravljanje osnovnimCilj aktivnosti: Primeniti naučene koncepte za upravljanje osnovnim
budžetom, izračunavanje prihoda i rashoda i utvrđivanje da li je posaobudžetom, izračunavanje prihoda i rashoda i utvrđivanje da li je posao

e biti podeljeni u male grupe i svaka će

e izabrati vrstu poslovanja (na primer,e izabrati vrstu poslovanja (na primer,

Svaka grupa mora da proceni mesečni prihod svog poslovanja na osnovu

Zatim, oni moraju izračunati fiksne i varijabilne troškove, uključujući sve

Oduzmite ukupne troškove od projektovanog prihoda da biste utvrdili da li

Ako je profit negativan, moraju smisliti strategije za poboljšanje
anje prodaje, smanjenje troškova itd.).

e predstaviti svoj budžet ostatku
i kako su došli do svojih procena prihoda i rashoda i

e svaki tim podeliti
rezultate svog budžeta i odluke koje je doneo. Aspekti koje treba razmotriti

Na kakve su izazove naišli prilikom kreiranja budžeta?
Koje su strategije primenili da poboljšaju profitabilnost?
Kako mogu da koriste ove informacije u stvarnom upravljanju



Ovaj modul ima za cilj da upozna učenice sa osnovnim principima
marketinga i nauči ih kako da pozicioniraju svoje proizvode ili usluge na
tržištu. Naučiće da identifikuju svoju ciljnu publiku, dizajniraju prodajne
strategije i koriste efikasne promotivne alate kako bi maksimizirali doseg i
uticaj svog poduhvata.

Marketing je suštinski deo svakog poslovanja. Bez obzira koliko je dobar
proizvod ili usluga, ako kupci ne znaju za njega ili ne vide njegovu vrednost,
neće ga kupiti. Zato je od suštinskog značaja da naučimo kako da
komuniciramo, razlikujemo i prodajemo ono što nudimo.

U ovom modulu ćemo istražiti ključne marketinške koncepte i kako ih
primeniti na promociju proizvoda ili usluge. Fokusiraćemo se na:

Segmentacija tržišta: Definisanje ko je ciljna publika preduzeća.
Prodajne strategije: Primena efikasne taktike za dosezanje kupaca.
Kanali promocije: Prepoznavanje odgovarajućih sredstava za promociju
proizvoda.

MODUL 4
Marketing i prodajne strategije
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Ovaj modul ima za cilj da upozna učenice sa osnovnim principimaOvaj modul ima za cilj da upozna učenice sa osnovnim principima
marketinga i nauči ih kako da pozicioniraju svoje proizvode ili usluge namarketinga i nauči ih kako da pozicioniraju svoje proizvode ili usluge na

e da identifikuju svoju ciljnu publiku, dizajniraju prodajnee da identifikuju svoju ciljnu publiku, dizajniraju prodajne
strategije i koriste efikasne promotivne alate kako bi maksimizirali doseg istrategije i koriste efikasne promotivne alate kako bi maksimizirali doseg i

Marketing je suštinski deo svakog poslovanja. Bez obzira koliko je dobarMarketing je suštinski deo svakog poslovanja. Bez obzira koliko je dobar
proizvod ili usluga, ako kupci ne znaju za njega ili ne vide njegovu vrednost,

e ga kupiti. Zato je od suštinskog značaja da naučimo kako da
komuniciramo, razlikujemo i prodajemo ono što nudimo.

emo istražiti ključne marketinške koncepte i kako ih
emo se na:

Segmentacija tržišta: Definisanje ko je ciljna publika preduzeća.
Prodajne strategije: Primena efikasne taktike za dosezanje kupaca.

ih sredstava za promociju

Marketing i prodajne strategije



Segmentacija tržišta: upoznavanje kupaca

Šta je segmentacija tržišta?
Segmentacija tržišta se sastoji od podele tržišta na grupe potrošača sličnih
karakteristika. Ovo omogućava dizajniranje efikasnijih marketinških
strategija i nuđenje proizvoda ili usluga koji zaista zadovoljavaju njihove
potrebe.

Faktori za segmentaciju tržišta
Da bismo definisali ciljnu publiku, možemo koristiti različite kriterijume:
Demografija: Starost, pol, socioekonomski nivo, zanimanje, obrazovanje
itd.
Geografski: Lokacija (grad, država, region).
Psihografski: životni stilovi, vrednosti, interesovanja, ličnost.
Ponašanje: Kupovne navike, lojalnost brendu, učestalost upotrebe
proizvoda.

Praktični primer

Ako student želi da prodaje ručno rađene mirisne sveće, treba da se zapita:
Ko bi ih najviše zanimao? (Primer: odrasli koji traže opuštanje ili kućni
dekor).
Gde se najbolje prodaju? (Prodavnice poklona, lokalni sajmovi, društveni
mediji).
Koje karakteristike ceni kupac? (Prirodni mirisi, elegantna prezentacija,
organski sastojci).
Definisanje ovih aspekata će joj omogućiti da fokusira svoju marketinšku
strategiju na prave ljude.

Prodajne strategije: Kako promovisati proizvod

Kada ste identifikovali svoju ciljnu publiku, vreme je da razvijete prodajne
strategije. Ovde istražujemo neke opcije:

1. Diferencijacija proizvoda
Da biste se istakli na tržištu, vaš proizvod ili usluga moraju imati
jedinstvenu vrednost. Neke strategije uključuju:

 Vrhunski kvalitet
 Inovativni dizajn
 Personalizacija
 Pristupačne ili ekskluzivne cene
 Održivost
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Segmentacija tržišta se sastoji od podele tržišta na grupe potrošača sličnihSegmentacija tržišta se sastoji od podele tržišta na grupe potrošača sličnih
ava dizajniranje efikasnijih marketinškihava dizajniranje efikasnijih marketinških

strategija i nuđenje proizvoda ili usluga koji zaista zadovoljavaju njihovestrategija i nuđenje proizvoda ili usluga koji zaista zadovoljavaju njihove

Da bismo definisali ciljnu publiku, možemo koristiti različite kriterijume:
Demografija: Starost, pol, socioekonomski nivo, zanimanje, obrazovanjeDemografija: Starost, pol, socioekonomski nivo, zanimanje, obrazovanje

Psihografski: životni stilovi, vrednosti, interesovanja, ličnost.
Ponašanje: Kupovne navike, lojalnost brendu, učestalost upotrebe

e, treba da se zapita:
Ko bi ih najviše zanimao? (Primer: odrasli koji traže opuštanje ili kućni

Gde se najbolje prodaju? (Prodavnice poklona, lokalni sajmovi, društveni

Koje karakteristike ceni kupac? (Prirodni mirisi, elegantna prezentacija,

iti da fokusira svoju marketinšku

Kada ste identifikovali svoju ciljnu publiku, vreme je da razvijete prodajne

Da biste se istakli na tržištu, vaš proizvod ili usluga moraju imati



Primer: Ako učenica prodaje nakit, mogla bi da se razlikuje nudeći
personalizovane komade sa imenima ili bojama po izboru kupca.

2. Kanali prodaje
Kanali prodaje su sredstva preko kojih kupci mogu kupiti proizvod. Neki
primeri uključuju:
Fizičke prodavnice: sajmovi, lokalne pijace, specijalizovane prodavnice.
Prodavnice na mreži: društvene mreže, pijace kao što su Etsi, Amazon ili
Mercado Libre.
Direktna prodaja: Lični kontakt, preporuke, događaji.

Primer: Ako učenica prodaje domaće pecivo, može ponuditi dostavu na
kućnu adresu preko WhatsApp-a ili društvenih mreža.

3. Oglašavanje i promocija
Postoje različiti načini za promociju proizvoda:

 Društvene mreže: objave na Instagramu, Facebooku, TikToku.
 Plaćeno oglašavanje: oglasi na Facebook oglasima, Google oglasima.
 Popusti i promocije: Specijalne ponude, kuponi za popust.
 Strateški savezi: Saradnja sa drugim preduzetnicima.

Primer: Ako učenica prodaje proizvode za ličnu negu, mogla bi da se udruži
sa lokalnim uticajnim ljudima da ih promoviše.

Praktična aktivnost

Učenice će primeniti znanja iz modula osmišljavanjem marketinške
strategije za lokalni proizvod. Moraće da definišu svoju ciljnu publiku, svoje
strategije promocije i prodajne kanale, a zatim će svoje predloge
predstaviti razredu.

Uputstva

Formiranje tima
Biće podeljeni u grupe od 3 do 5 učenica.
Svaka grupa će izabrati ili kreirati lokalni proizvod (na primer, ručno rađeni
sapuni, deserti, modni dodaci, odeća).
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Primer: Ako učenica prodaje nakit, mogla bi da se razlikuje nudePrimer: Ako učenica prodaje nakit, mogla bi da se razlikuje nudeći
personalizovane komade sa imenima ili bojama po izboru kupca.

Kanali prodaje su sredstva preko kojih kupci mogu kupiti proizvod. NekiKanali prodaje su sredstva preko kojih kupci mogu kupiti proizvod. Neki

Fizičke prodavnice: sajmovi, lokalne pijace, specijalizovane prodavnice.
Prodavnice na mreži: društvene mreže, pijace kao što su Etsi, Amazon iliProdavnice na mreži: društvene mreže, pijace kao što su Etsi, Amazon ili

e pecivo, može ponuditi dostavu na

 Društvene mreže: objave na Instagramu, Facebooku, TikToku.
eno oglašavanje: oglasi na Facebook oglasima, Google oglasima.

 Popusti i promocije: Specijalne ponude, kuponi za popust.

Primer: Ako učenica prodaje proizvode za ličnu negu, mogla bi da se udruži

e primeniti znanja iz modula osmišljavanjem marketinške
e da definišu svoju ciljnu publiku, svoje

će svoje predloge

e izabrati ili kreirati lokalni proizvod (na primer, ručno rađeni



Razvoj marketinške strategije.1.
Definišite ciljnu publiku: uzrast, interesovanja, lokacija kupaca.
Diferencijacija proizvoda: Šta čini vaš proizvod posebnim?
Strategije promocije: Kako ćete to učiniti poznatim? (društvene mreže,
sajmovi, saradnje).
Kanali prodaje: Gde ćete ga prodati? (onlajn prodavnica, događaji, lokalna
preduzeća).

   2. Priprema prezentacije
Grupe će pripremiti jednostavnu prezentaciju koristeći postere, table ili
digitalne slajdove.
Trebalo bi da sadrže slike, primere i jasna objašnjenja.

   3. Prezentacija razredu
Svaki tim će predstaviti svoju strategiju za 5 minuta.
Biće mesta za pitanja i sugestije.

Kriterijumi za ocenjivanje

 Jasnoća u identifikaciji ciljne publike.
 Kreativnost u strategiji promocije.
 Koherentnost u odabranim kanalima prodaje i oglašavanja.
 Sposobnost argumentacije kada brani svoj predlog.
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Definišite ciljnu publiku: uzrast, interesovanja, lokacija kupaca.
Diferencijacija proizvoda: Šta čini vaš proizvod posebnim?

ete to učiniti poznatim? (društvene mreže,ete to učiniti poznatim? (društvene mreže,

ete ga prodati? (onlajn prodavnica, događaji, lokalnaete ga prodati? (onlajn prodavnica, događaji, lokalna

ći postere, table ilii postere, table ili

 Koherentnost u odabranim kanalima prodaje i oglašavanja.
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Podučavanje preduzetništva u ruralnim područjima zahteva metode koje
su dostupne, angažovane i delotvorne. Pošto uslovi i resursi mogu biti
ograničeni, neophodno je koristiti fleksibilne pedagoške pristupe koji
promovišu aktivno učešće učenika. Ispod su neke ključne metodologije
koje se mogu primeniti u učionici za podsticanje preduzetničkog učenja.

Učenje zasnovano na projektima (PBL) je metodologija koja uključuje
učenike u rešavanje problema iz stvarnog sveta kreiranjem projekata.
Idealan je za podučavanje o preduzetništvu u ruralnim područjima, jer
omogućava učenicama da rade na projektima iz stvarnog sveta koji mogu
imati pozitivan uticaj na njihovu zajednicu. Ova metodologija podstiče
istraživanje, saradnju i praktičnu primenu stečenog znanja.

Prijava u učionici:

Opis: Učenje zasnovano na projektima podstiče istraživanje, saradnju i
donošenje odluka. U kontekstu preduzetništva, učenice mogu da rade na
projektu gde identifikuju lokalni problem i razvijaju poslovno rešenje za
njegovo rešavanje.
Praktični primer: Projekat bi mogao biti stvaranje biznisa koji koristi
prednosti dostupnih prirodnih resursa, kao što je mala lokalna fabrika za
preradu hrane, koja se može prodati u zajednici.
Prednosti: Razvija veštine kao što su kreativnost, istraživanje i timski rad,
dok omogućava učenicama da se povežu sa svojom zajednicom.

Učenje zasnovano na projektima
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Podučavanje preduzetništva u ruralnim područjima zahteva metode kojePodučavanje preduzetništva u ruralnim područjima zahteva metode koje
su dostupne, angažovane i delotvorne. Pošto uslovi i resursi mogu bitisu dostupne, angažovane i delotvorne. Pošto uslovi i resursi mogu biti
ograničeni, neophodno je koristiti fleksibilne pedagoške pristupe kojiograničeni, neophodno je koristiti fleksibilne pedagoške pristupe koji

e učenika. Ispod su neke ključne metodologijee učenika. Ispod su neke ključne metodologije
koje se mogu primeniti u učionici za podsticanje preduzetničkog učenja.koje se mogu primeniti u učionici za podsticanje preduzetničkog učenja.

Učenje zasnovano na projektima (PBL) je metodologija koja uključujeUčenje zasnovano na projektima (PBL) je metodologija koja uključuje
učenike u rešavanje problema iz stvarnog sveta kreiranjem projekata.učenike u rešavanje problema iz stvarnog sveta kreiranjem projekata.
Idealan je za podučavanje o preduzetništvu u ruralnim područjima, jer

ava učenicama da rade na projektima iz stvarnog sveta koji mogu
imati pozitivan uticaj na njihovu zajednicu. Ova metodologija podstiče
istraživanje, saradnju i praktičnu primenu stečenog znanja.

Opis: Učenje zasnovano na projektima podstiče istraživanje, saradnju i
donošenje odluka. U kontekstu preduzetništva, učenice mogu da rade na
projektu gde identifikuju lokalni problem i razvijaju poslovno rešenje za

Praktični primer: Projekat bi mogao biti stvaranje biznisa koji koristi
prednosti dostupnih prirodnih resursa, kao što je mala lokalna fabrika za

Prednosti: Razvija veštine kao što su kreativnost, istraživanje i timski rad,
ava učenicama da se povežu sa svojom zajednicom.

Učenje zasnovano na projektima



Participatorna nastava stavlja učenice u centar obrazovnog procesa,
podstičući saradnju i razmenu ideja. Aktivnosti uključuju debate, grupne
diskusije i prezentacije, što ih čini protagonistima svog obrazovanja, a ne
pasivnim primaocima informacija.

 Primena u učionici:

Opis: Nastavnici preuzimaju ulogu fasilitatora i vodiča, dok učenice aktivno
učestvuju u aktivnostima i diskusijama. Korišćenje saradničkih aktivnosti,
debata, igranja uloga i studija slučaja omogućava učenicama da se više
uključe u proces učenja.
Praktični primer: Može se organizovati aktivnost u kojoj svaka grupa
učenica kreira sopstveni poslovni plan i zatim ga prezentuje ostatku
razreda. Od ostalih učenica se traži da postavljaju pitanja i daju
konstruktivne povratne informacije.
Prednosti: Podstiče kritičko razmišljanje, saradnju i vršnjačko učenje.
Takođe osnažuje učenice da donose odluke i razmišljaju o sopstvenom
procesu učenja.

Participatorna nastava
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Participatorna nastava stavlja učenice u centar obrazovnog procesa,Participatorna nastava stavlja učenice u centar obrazovnog procesa,
i saradnju i razmenu ideja. Aktivnosti uključuju debate, grupnei saradnju i razmenu ideja. Aktivnosti uključuju debate, grupne

diskusije i prezentacije, što ih čini protagonistima svog obrazovanja, a nediskusije i prezentacije, što ih čini protagonistima svog obrazovanja, a ne

Opis: Nastavnici preuzimaju ulogu fasilitatora i vodiča, dok učenice aktivno
enje saradničkih aktivnosti,
ava učenicama da se više

Praktični primer: Može se organizovati aktivnost u kojoj svaka grupa
učenica kreira sopstveni poslovni plan i zatim ga prezentuje ostatku
razreda. Od ostalih učenica se traži da postavljaju pitanja i daju

Prednosti: Podstiče kritičko razmišljanje, saradnju i vršnjačko učenje.
Takođe osnažuje učenice da donose odluke i razmišljaju o sopstvenom



Gamifikacija je strategija koja koristi elemente igre u obrazovnom
okruženju kako bi učenje učinilo zanimljivijim. Ova metodologija pretvara
učenje u zabavno i stimulativno iskustvo. Uključujući bodove, nagrade i
izazove, učenice se osećaju više motivisanim da učestvuju.

Kreiranjem igara za poslovne simulacije u kojima učenice moraju da
rešavaju poslovne probleme, zarađuju poene i napreduju u nivoima u
skladu sa svojim učinkom, učenje o složenim temama kao što je
preduzetništvo postaje pristupačnije.

 

Primena u učionici:

Opis: Uključite izazove, bodove, nagrade i prijateljska takmičenja u
učionicu. Gamifikacija omogućava učenicama da rade u timovima i da se
takmiče za postizanje ciljeva vezanih za preduzetništvo.
Praktični primer: Napravite „igru poslovne simulacije“ u kojoj se svaka
grupa učenica takmiči u kreiranju najbolje poslovne ideje. Grupe mogu
zaraditi poene za obavljanje određenih zadataka, kao što je sprovođenje
istraživanja tržišta ili dizajniranje marketinških strategija.
Prednosti: Čini učenje interaktivnijim i zanimljivijim. Pomaže učenicama da
razviju timski rad, veštine rešavanja problema i donošenja odluka u
dinamičnom okruženju.

Gamifikacija
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Gamifikacija je strategija koja koristi elemente igre u obrazovnomGamifikacija je strategija koja koristi elemente igre u obrazovnom
okruženju kako bi učenje učinilo zanimljivijim. Ova metodologija pretvaraokruženju kako bi učenje učinilo zanimljivijim. Ova metodologija pretvara

i bodove, nagrade ii bodove, nagrade i
aju više motivisanim da učestvuju.

Kreiranjem igara za poslovne simulacije u kojima učenice moraju daKreiranjem igara za poslovne simulacije u kojima učenice moraju da
rešavaju poslovne probleme, zarađuju poene i napreduju u nivoima urešavaju poslovne probleme, zarađuju poene i napreduju u nivoima u
skladu sa svojim učinkom, učenje o složenim temama kao što jeskladu sa svojim učinkom, učenje o složenim temama kao što je

Opis: Uključite izazove, bodove, nagrade i prijateljska takmičenja u
ava učenicama da rade u timovima i da se

Praktični primer: Napravite „igru poslovne simulacije“ u kojoj se svaka
grupa učenica takmiči u kreiranju najbolje poslovne ideje. Grupe mogu
zaraditi poene za obavljanje određenih zadataka, kao što je sprovođenje
istraživanja tržišta ili dizajniranje marketinških strategija.
Prednosti: Čini učenje interaktivnijim i zanimljivijim. Pomaže učenicama da
razviju timski rad, veštine rešavanja problema i donošenja odluka u



Učenje kroz saradnju ili kolaborativno učenje se zasniva na ideji da učenice
najbolje uče kada rade zajedno. Ova metodologija podstiče timski rad i
kolektivnu konstrukciju znanja. U kontekstu preduzetništva, ovo je od
suštinskog značaja, jer preduzetnice često moraju da rade kao tim i
sarađuju sa drugima da bi postigle uspeh.

Primena u učionici:

Opis: Učenice zajedno rade na zadacima i projektima, omogućavajući im
da dele ideje, uče jedne od drugih i kreiraju kolektivna rešenja. Ovaj
pristup takođe podstiče izgradnju odnosa podrške i razvoj socijalnih
veština.
Praktični primer: Učenice mogu formirati timove kako bi razvili proizvod ili
uslugu koji će biti predstavljen „porotu” sastavljenom od nastavnika i
drugih učenica. Učenice će sarađivati na istraživanju tržišta, definisanju
svog proizvoda i kreiranju strategije prodaje.
Prednosti: Poboljšava veštine komunikacije, saradnje i pregovaranja.
Takođe neguje osećaj zajedništva i podrške među učenicama, što je
posebno važno u ruralnim sredinama.

Učenje kroz saradnju
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Učenje kroz saradnju ili kolaborativno učenje se zasniva na ideji da učeniceUčenje kroz saradnju ili kolaborativno učenje se zasniva na ideji da učenice
najbolje uče kada rade zajedno. Ova metodologija podstiče timski rad inajbolje uče kada rade zajedno. Ova metodologija podstiče timski rad i
kolektivnu konstrukciju znanja. U kontekstu preduzetništva, ovo je odkolektivnu konstrukciju znanja. U kontekstu preduzetništva, ovo je od
suštinskog značaja, jer preduzetnice često moraju da rade kao tim isuštinskog značaja, jer preduzetnice često moraju da rade kao tim i

Opis: Učenice zajedno rade na zadacima i projektima, omogućavajući im
da dele ideje, uče jedne od drugih i kreiraju kolektivna rešenja. Ovaj
pristup takođe podstiče izgradnju odnosa podrške i razvoj socijalnih

Praktični primer: Učenice mogu formirati timove kako bi razvili proizvod ili
e biti predstavljen „porotu” sastavljenom od nastavnika i

e sarađivati na istraživanju tržišta, definisanju

Prednosti: Poboljšava veštine komunikacije, saradnje i pregovaranja.
aj zajedništva i podrške među učenicama, što je



PRAKTIC� NE VEZ� BE I RESURSI
ZA POBOLJS� ANJE UC� ENJA

BE I RESURSI
ANJE UC� ENJA



Analiza zajednice

Učenici treba da izvrše analizu svoje lokalne zajednice, identifikujući
probleme i mogućnosti. Oni mogu intervjuisati članove zajednice,
posmatrati lokalne aktivnosti i napraviti izveštaj sa mogućim poslovnim
idejama.

Praktični primer: Ako postoji nedostatak organskih proizvoda u zajednici,
učenici mogu identifikovati priliku da stvore malu prodavnicu koja prodaje
lokalne i organske proizvode.

Brainstorming

Omogućite sesiju razmišljanja u kojoj svaka učenica predlaže različite
poslovne ideje zasnovane na lokalnim resursima. Ove ideje se mogu
zajedno procenjivati i usavršavati, stvarajući realna rešenja za ruralni
kontekst.

Praktični primer: Napravite „mapu ideja“ na beloj tabli gde devojke mogu
da dodaju svoje predloge i podele svoje mišljenje o svakom od njih.

Praktične vežbe su neophodne za pretvaranje teorijskog znanja u veštine
primenljive u stvarnom svetu. Kroz praktične aktivnosti, učenice mogu
naučiti kako da upravljaju stvarnim preduzetničkim situacijama, rešavaju
probleme i efikasno sarađuju sa drugima. Evo nekoliko ideja za praktične
vežbe za svaki modul nastavnog plana i programa:

Praktične vežbe

MODUL 1
Generisanje ideja i poslovnih prilika
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Učenici treba da izvrše analizu svoje lokalne zajednice, identifikujući
nosti. Oni mogu intervjuisati članove zajednice,

posmatrati lokalne aktivnosti i napraviti izveštaj sa mogućim poslovnim

Praktični primer: Ako postoji nedostatak organskih proizvoda u zajednici,
učenici mogu identifikovati priliku da stvore malu prodavnicu koja prodaje

ite sesiju razmišljanja u kojoj svaka učenica predlaže različite
poslovne ideje zasnovane na lokalnim resursima. Ove ideje se mogu

i realna rešenja za ruralni

Praktični primer: Napravite „mapu ideja“ na beloj tabli gde devojke mogu
da dodaju svoje predloge i podele svoje mišljenje o svakom od njih.da dodaju svoje predloge i podele svoje mišljenje o svakom od njih.

Praktične vežbe su neophodne za pretvaranje teorijskog znanja u veštinePraktične vežbe su neophodne za pretvaranje teorijskog znanja u veštine
primenljive u stvarnom svetu. Kroz praktične aktivnosti, učenice moguprimenljive u stvarnom svetu. Kroz praktične aktivnosti, učenice mogu
naučiti kako da upravljaju stvarnim preduzetničkim situacijama, rešavajunaučiti kako da upravljaju stvarnim preduzetničkim situacijama, rešavaju
probleme i efikasno sarađuju sa drugima. Evo nekoliko ideja za praktičneprobleme i efikasno sarađuju sa drugima. Evo nekoliko ideja za praktične

Generisanje ideja i poslovnih prilika

da dodaju svoje predloge i podele svoje mišljenje o svakom od njih.da dodaju svoje predloge i podele svoje mišljenje o svakom od njih.



Izrada poslovnog plana

Učenice treba da razviju osnovni biznis plan za jednu od poslovnih ideja
koje su identifikovale u prvom modulu. Plan treba da sadrži opis
poslovanja, ciljno tržište, troškove, prodajnu cenu i projekcije prihoda.

Praktični primer: Učenice mogu da koriste šablone koji su laki za praćenje
koji ih vode korak po korak kroz dovršavanje poslovnog plana.

Poslovna simulacija

Organizujte simulacionu igru u kojoj učenice donose poslovne odluke u
realnom vremenu, kao što su izbor dobavljača, marketinška strategija i
cene.

Praktični primer: Kreirajte scenario u kome učenice moraju da odluče kako
da upravljaju novcem za mali zanat, uzimajući u obzir troškove, vreme i
marketing.

MODUL 2
Osnovno poslovno planiranje
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Učenice treba da razviju osnovni biznis plan za jednu od poslovnih ideja
koje su identifikovale u prvom modulu. Plan treba da sadrži opis
poslovanja, ciljno tržište, troškove, prodajnu cenu i projekcije prihoda.

Praktični primer: Učenice mogu da koriste šablone koji su laki za praćenje
koji ih vode korak po korak kroz dovršavanje poslovnog plana.

Organizujte simulacionu igru u kojoj učenice donose poslovne odluke u
realnom vremenu, kao što su izbor dobavljača, marketinška strategija i

Praktični primer: Kreirajte scenario u kome učenice moraju da odluče kako
i u obzir troškove, vreme i



Budžetiranje

Naučite učenice kako da naprave mesečni budžet za mali biznis. Ovo
uključuje identifikaciju prihoda, troškova i izračunavanje profitnih marži.

Praktični primer: Učenice moraju da naprave budžet za fiktivni posao, kao
što je mala farma, i da odrede koliko je novca potrebno za kupovinu
proizvoda, vođenje poslovanja i ostvarivanje profita.

Izračunavanje cena i troškova

Uvesti vežbe gde učenice izračunavaju troškove proizvodnje i odlučuju
kako da postave konkurentne cene. Ovo će im pomoći da razumeju odnos
između fiksnih i varijabilnih troškova i profitnih marži.

Praktični primer: Sprovesti aktivnost gde svaka grupa učenica izračunava
ukupne troškove proizvodnje zanatskog proizvoda i utvrđuje prodajnu
cenu uzimajući u obzir troškove i lokalnu konkurenciju.

MODUL 3
Finansijska pismenost
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Naučite učenice kako da naprave mesečni budžet za mali biznis. Ovo
uključuje identifikaciju prihoda, troškova i izračunavanje profitnih marži.

Praktični primer: Učenice moraju da naprave budžet za fiktivni posao, kao
što je mala farma, i da odrede koliko je novca potrebno za kupovinu

Uvesti vežbe gde učenice izračunavaju troškove proizvodnje i odlučuju
i da razumeju odnos

Praktični primer: Sprovesti aktivnost gde svaka grupa učenica izračunava
ukupne troškove proizvodnje zanatskog proizvoda i utvrđuje prodajnu



Izrada marketinške strategije

Učenice moraju razviti marketinški plan za proizvod ili uslugu. Ovo
uključuje definisanje ciljne publike, konkurentskih prednosti i strategije
komunikacije.

Praktični primer: Učenice mogu da naprave poster ili post na društvenim
mrežama koji promovišu lokalni proizvod (kao što su zanati, poljoprivredni
proizvodi ili usluge) i predstave ga grupi.

Igra uloga prodaja

Organizovati aktivnosti u kojima se učenice ponašaju kao prodavci,
simulirajući proces prodaje potencijalnom kupcu. Moraju da vežbaju
predstavljanje svojih proizvoda, pregovaranje o cenama i odgovaranje na
primedbe.

Praktični primer: Simulirajte situaciju u kojoj jedna učenica pokušava da
proda svoje pecivo kupcu na lokalnoj pijaci, a druga igra ulogu kupca,
postavljajući pitanja i primedbe.

MODUL 4
Marketing i prodajne strategije
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Učenice moraju razviti marketinški plan za proizvod ili uslugu. Ovo
uključuje definisanje ciljne publike, konkurentskih prednosti i strategije

Praktični primer: Učenice mogu da naprave poster ili post na društvenim
mrežama koji promovišu lokalni proizvod (kao što su zanati, poljoprivredni

Organizovati aktivnosti u kojima se učenice ponašaju kao prodavci,
i proces prodaje potencijalnom kupcu. Moraju da vežbaju

predstavljanje svojih proizvoda, pregovaranje o cenama i odgovaranje na

Praktični primer: Simulirajte situaciju u kojoj jedna učenica pokušava da
proda svoje pecivo kupcu na lokalnoj pijaci, a druga igra ulogu kupca,

Marketing i prodajne strategije



Da biste poboljšali iskustvo učenja, sledeći resursi mogu biti veoma korisni:

Šabloni i vodiči za razvoj poslovnog plana

Jednostavni šabloni koje učenice mogu koristiti da organizuju svoje ideje i
razviju svoj poslovni plan. Ovi šabloni uključuju osnovne odeljke kao što su
opis proizvoda, finansijski ciljevi i marketinška strategija.

Audiovizuelni materijal lokalnih preduzetnika

Video snimci, podkasti i drugi audio-vizuelni resursi lokalnih preduzetnika
koji dele svoja iskustva, borbe i trijumfe. Ovo omogućava učenicama da
vide primere iz stvarnog života ljudi koji su prevazišli slične izazove.
Takođe, kratki, pristupačni video snimci o ključnim konceptima
preduzetništva, koji mogu pomoći da se koncepti ilustruju na vizuelniji i
zanimljiviji način.

Preporučene knjige i članci o preduzetništvu

Tekstovi prilagođeni realnosti ruralnih sredina i pisani jezikom
pristupačnim mladima. Na primer, knjige o tome kako započeti posao sa
malo resursa ili o uspešnim pričama u ruralnim područjima.

Digitalni alati za upravljanje projektima i budžetom

Jednostavni softverski programi ili mobilne aplikacije za upravljanje
projektima i budžetom, prilagođeni ograničenim resursima ruralnih
područja. Osnovni računovodstveni softver, programi ili aplikacije koji
omogućavaju učenicama da prate svoje poslovne finansije na praktičan i
lak način takođe su važni.

Preporučeni obrazovni resursi
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i resursi mogu biti veoma korisni:i resursi mogu biti veoma korisni:

Jednostavni šabloni koje učenice mogu koristiti da organizuju svoje ideje iJednostavni šabloni koje učenice mogu koristiti da organizuju svoje ideje i
razviju svoj poslovni plan. Ovi šabloni uključuju osnovne odeljke kao što surazviju svoj poslovni plan. Ovi šabloni uključuju osnovne odeljke kao što su
opis proizvoda, finansijski ciljevi i marketinška strategija.

Video snimci, podkasti i drugi audio-vizuelni resursi lokalnih preduzetnika
ćava učenicama da

vide primere iz stvarnog života ljudi koji su prevazišli slične izazove.
Takođe, kratki, pristupačni video snimci o ključnim konceptima

i da se koncepti ilustruju na vizuelniji i

Tekstovi prilagođeni realnosti ruralnih sredina i pisani jezikom
pristupačnim mladima. Na primer, knjige o tome kako započeti posao sa
malo resursa ili o uspešnim pričama u ruralnim područjima.

Jednostavni softverski programi ili mobilne aplikacije za upravljanje
projektima i budžetom, prilagođeni ograničenim resursima ruralnih
područja. Osnovni računovodstveni softver, programi ili aplikacije koji

avaju učenicama da prate svoje poslovne finansije na praktičan i

Preporučeni obrazovni resursi



VREDNOVANJE I PRAC� ENJE
NAPREDOVANJA UC� ENICA
VREDNOVANJE I PRAC� ENJE
NAPREDOVANJA UC� ENICA



Ocenjivanje u preduzetničkom obrazovanju treba da prevaziđe
tradicionalne ocene i ispite. Trebalo bi da bude kontinuirano i usmereno
na razvoj praktičnih veština, a ne samo teorijskih znanja. Radi se o merenju
napretka i veština stečenih tokom procesa. Evo nekoliko načina procene i
praćenja:

Opis

Formativno ocenjivanje uključuje stalna posmatranja učinka učenica dok se
aktivnosti sprovode. Ovo omogućava nastavnicima da prilagode svoju
nastavu i daju stalne povratne informacije. Neke strategije uključuju:

Direktno posmatranje

Posmatranje načina na koji učenice komuniciraju u grupnim aktivnostima,
kako učestvuju u diskusijama i kako primenjuju koncepte u svojim
projektima.

Kvizovi i ankete

Sprovođenje kratkih anketa ili upitnika na kraju svakog modula za merenje
razumevanja tema.

Formativno ocenjivanje

Način primene

Tokom aktivnosti kao što su
kreiranje poslovnog plana ili
simulacija tržišta, nastavnik može
da posmatra kako učenice
primenjuju ono što su naučile i da
daje predloge za poboljšanje. Na
kraju svakog modula zamolite
učenice da popune onlajn ili
papirni upitnik sa ključnim
pitanjima o tome šta su naučili.
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Ocenjivanje u preduzetničkom obrazovanju treba da prevaziđeOcenjivanje u preduzetničkom obrazovanju treba da prevaziđe
tradicionalne ocene i ispite. Trebalo bi da bude kontinuirano i usmerenotradicionalne ocene i ispite. Trebalo bi da bude kontinuirano i usmereno
na razvoj praktičnih veština, a ne samo teorijskih znanja. Radi se o merenjuna razvoj praktičnih veština, a ne samo teorijskih znanja. Radi se o merenju
napretka i veština stečenih tokom procesa. Evo nekoliko načina procene inapretka i veština stečenih tokom procesa. Evo nekoliko načina procene i

Formativno ocenjivanje uključuje stalna posmatranja učinka učenica dok se
ava nastavnicima da prilagode svoju

nastavu i daju stalne povratne informacije. Neke strategije uključuju:

Posmatranje načina na koji učenice komuniciraju u grupnim aktivnostima,
kako učestvuju u diskusijama i kako primenjuju koncepte u svojim

Sprovođenje kratkih anketa ili upitnika na kraju svakog modula za merenje



Preduzetnički projekti su odličan način za procenu veština učenica.
Kriterijumi ocenjivanja treba da uključuju kreativnost, izvodljivost,
društveni uticaj i pravilno planiranje. Jedan od najefikasnijih načina za
procenu preduzetničkog učenja je kroz projekte. Projekti omogućavaju
procenu znanja i stečenih praktičnih veština.

Prezentacija projekta

Učenice mogu da predstave svoj poslovni plan, marketinšku strategiju ili
budžet pred svojim vršnjacima i nastavnikom, primajući povratne
informacije o svojim idejama i pristupu.

Progresivni razvoj

Procenite kako učenice poboljšavaju svoj projekat tokom kursa,
omogućavajući redovne preglede i prilagođavanja.

Praktičan primer 

Procena projekta

Organizujte„Dan
preduzetništva“ gde svaka
grupa učenica predstavlja svoju
poslovnu ideju, akcioni plan i
finansijske projekcije žiriju
(sastavljenom od nastavnika,
vršnjaka i članova zajednice)
koji će proceniti svaki aspekt
projekta. Drugi učenici mogu
pos
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Preduzetnički projekti su odličan način za procenu veština učenica.Preduzetnički projekti su odličan način za procenu veština učenica.
Kriterijumi ocenjivanja treba da uključuju kreativnost, izvodljivost,Kriterijumi ocenjivanja treba da uključuju kreativnost, izvodljivost,
društveni uticaj i pravilno planiranje. Jedan od najefikasnijih načina zadruštveni uticaj i pravilno planiranje. Jedan od najefikasnijih načina za
procenu preduzetničkog učenja je kroz projekte. Projekti omogućavajuavaju

Učenice mogu da predstave svoj poslovni plan, marketinšku strategiju ili
budžet pred svojim vršnjacima i nastavnikom, primajući povratne

Procenite kako učenice poboljšavaju svoj projekat tokom kursa,



Samoprocena i vršnjačka procena omogućavaju učenicama da razmisle o
svom napredovanju i napretku svojih vršnjaka, podstičući okruženje za
zajedničko učenje.

Rubrike za samoocenjivanje

Dajte učenicama jasne rubrike koje im omogućavaju da procene svoj i rad
svojih vršnjaka.

Konstruktivne povratne informacije među učenicima

Učenice treba da ponude konstruktivne povratne informacije svojim
vršnjacima o svojim projektima, što će im pomoći da uče iz različitih
perspektiva.

Praktični primer

Nakon svake aktivnosti ili prezentacije projekta, učenice završavaju
samoprocenu i učestvuju u proceni projekata svojih vršnjaka, dajući
konstruktivne povratne informacije.

Samoprocena i vršnjačka procena
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avaju učenicama da razmisle oavaju učenicama da razmisle o
svom napredovanju i napretku svojih vršnjaka, podstičući okruženje zai okruženje za

avaju da procene svoj i radavaju da procene svoj i rad

Konstruktivne povratne informacije među učenicima

Učenice treba da ponude konstruktivne povratne informacije svojim
i da uče iz različitih

Nakon svake aktivnosti ili prezentacije projekta, učenice završavaju
samoprocenu i učestvuju u proceni projekata svojih vršnjaka, dajući

Samoprocena i vršnjačka procena



KONTINUIRANO STRUC� NO
RAZVIJANJE NASTAVNIKA
KONTINUIRANO STRUC� NO
RAZVIJANJE NASTAVNIKA



Neprekidno profesionalno usavršavanje je ključno za nastavnike kako bi
održali svoju sposobnost da efikasno i ažurno podučavaju. Evo nekoliko
ključnih strategija za podsticanje ovog razvoja i nastavak unapređenja
svojih veština u podučavanju preduzetništva uz pomoć najnovijih znanja.

Nastavnice u ruralnim oblastima igraju osnovnu ulogu u obrazovanju
devojaka i mladih žena, posebno u oblasti preduzetništva. Da bi se
devojkama omogućilo da postanu preduzetničke liderke, neophodno je da
se učiteljice stalno ažuriraju i obučavaju. Ovaj proces ne samo da
poboljšava njihov profesionalni razvoj, već im takođe omogućava da svojim
učenicama prenesu najbolje prakse i veštine neophodne za uspeh u svetu
preduzetništva.

Kontinuirana obuka mora biti dostupna i relevantna, prilagođena
realnostima ruralnih zajednica i korišćenjem adekvatnih resursa. U
nastavku su navedeni neki ključni pristupi kako bi se osiguralo da učiteljice
imaju neophodne alate za efikasno obrazovanje o preduzetništvu:

Obuka i kontinuirano obrazovanje

Online kursevi

Online kursevi su idealna
opcija za nastavnike u
ruralnim područjima, jer im
mogu pristupiti sa svog radnog
mesta ili kuće, bez potrebe da
putuju na velike udaljenosti.
Ovi kursevi mogu da pokrivaju
različite teme, kao što su:
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Neprekidno profesionalno usavršavanje je ključno za nastavnike kako biNeprekidno profesionalno usavršavanje je ključno za nastavnike kako bi
održali svoju sposobnost da efikasno i ažurno podučavaju. Evo nekolikoodržali svoju sposobnost da efikasno i ažurno podučavaju. Evo nekoliko
ključnih strategija za podsticanje ovog razvoja i nastavak unapređenjaključnih strategija za podsticanje ovog razvoja i nastavak unapređenja

 najnovijih znanja. najnovijih znanja.

Nastavnice u ruralnim oblastima igraju osnovnu ulogu u obrazovanjuNastavnice u ruralnim oblastima igraju osnovnu ulogu u obrazovanju
devojaka i mladih žena, posebno u oblasti preduzetništva. Da bi se

ilo da postanu preduzetničke liderke, neophodno je da
se učiteljice stalno ažuriraju i obučavaju. Ovaj proces ne samo da

 im takođe omogućava da svojim
učenicama prenesu najbolje prakse i veštine neophodne za uspeh u svetu

Kontinuirana obuka mora biti dostupna i relevantna, prilagođena
enjem adekvatnih resursa. U

nastavku su navedeni neki ključni pristupi kako bi se osiguralo da učiteljice
imaju neophodne alate za efikasno obrazovanje o preduzetništvu:

Obuka i kontinuirano obrazovanje

Preduzetništvo u učionici: Strategije i metode za integraciju
preduzetničkog razmišljanja u sve predmete, od matematike do

Obrazovne inovacije: Nove metodologije koje podstiču kreativnost iObrazovne inovacije: Nove metodologije koje podstiču kreativnost i
rešavanje problema, kao što je učenje zasnovano na projektu ili dizajnrešavanje problema, kao što je učenje zasnovano na projektu ili dizajn



Digitalne tehnologije: Obuka u tehnološkim alatima koji se mogu
koristiti u učionici za podučavanje preduzetništva, kao što su platforme
za onlajn saradnju, kreiranje veb stranica, društvene mreže i aplikacije
za upravljanje projektima.

Praktični primer

Mogao bi se organizovati virtuelni kurs koji nudi strategije za stvaranje
preduzetničke kulture u učionici, gde nastavnici uče da primenjuju aktivne
metodologije koje podstiču kritičko mišljenje i kreativnost kod učenica.
Pored toga, mogu se uključiti moduli o tome kako da koriste digitalne alate
kao što su Canva ili Google Drive kako bi nastavnici mogli da nauče
devojčice kako da predstave svoje poslovne ideje na profesionalan način.

Trening Radionice

Licem u lice ili kombinovane radionice su od suštinskog značaja za
nastavnike da iz prve ruke iskuse metodologije kojima će podučavati svoje
učenice. Pored toga, ove radionice podstiču razmenu ideja i saradničko
učenje, što je posebno vredno u ruralnim zajednicama, gde su
umrežavanje i međusobna podrška ključni. Radionice mogu uključivati:
Praktične radionice o preduzetništvu: Ove radionice nude nastavnicima
priliku da iskuse proces preduzetništva na aktivan način, od generisanja
ideja do izrade poslovnih planova.
Aktivne metodologije: Obuka u pedagoškim pristupima kao što su učenje
zasnovano na projektu, zajedničko učenje i gamifikacija. Ove metodologije
su idealne za podučavanje preduzetništva, jer podstiču aktivno učešće
učenica i timsko rešavanje problema.
Mentorske sesije: Omogućiti povezivanje nastavnika sa stručnjacima za
preduzetništvo koji mogu da pruže smernice i podele uspešna iskustva,
prilagođena potrebama ruralne sredine
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Digitalne tehnologije: Obuka u tehnološkim alatima koji se moguDigitalne tehnologije: Obuka u tehnološkim alatima koji se mogu
koristiti u učionici za podučavanje preduzetništva, kao što su platformekoristiti u učionici za podučavanje preduzetništva, kao što su platforme
za onlajn saradnju, kreiranje veb stranica, društvene mreže i aplikacijeza onlajn saradnju, kreiranje veb stranica, društvene mreže i aplikacije

Mogao bi se organizovati virtuelni kurs koji nudi strategije za stvaranjeMogao bi se organizovati virtuelni kurs koji nudi strategije za stvaranje
preduzetničke kulture u učionici, gde nastavnici uče da primenjuju aktivnepreduzetničke kulture u učionici, gde nastavnici uče da primenjuju aktivne
metodologije koje podstiču kritičko mišljenje i kreativnost kod učenica.metodologije koje podstiču kritičko mišljenje i kreativnost kod učenica.
Pored toga, mogu se uključiti moduli o tome kako da koriste digitalne alate
kao što su Canva ili Google Drive kako bi nastavnici mogli da nauče
devojčice kako da predstave svoje poslovne ideje na profesionalan način.

Licem u lice ili kombinovane radionice su od suštinskog značaja za
će podučavati svoje

učenice. Pored toga, ove radionice podstiču razmenu ideja i saradničko
učenje, što je posebno vredno u ruralnim zajednicama, gde su
umrežavanje i međusobna podrška ključni. Radionice mogu uključivati:
Praktične radionice o preduzetništvu: Ove radionice nude nastavnicima
priliku da iskuse proces preduzetništva na aktivan način, od generisanja

Aktivne metodologije: Obuka u pedagoškim pristupima kao što su učenje
zasnovano na projektu, zajedničko učenje i gamifikacija. Ove metodologije
su idealne za podučavanje preduzetništva, jer podstiču aktivno učešće

iti povezivanje nastavnika sa stručnjacima za
preduzetništvo koji mogu da pruže smernice i podele uspešna iskustva,



Praktični primer

Može se organizovati praktična
radionica na kojoj nastavnici rade
u timovima na osmišljavanju
preduzetničkog projekta koji
učenice mogu da realizuju u
svojoj zajednici. Ova vrsta
radionice ne samo da jača
preduzetničke veštine nastavnika,
već im daje i ideje za projekte koje
mogu da ponesu u svoje učionice.
Na kraju radionice, nastavnici  
mogu da dobiju povratne
informacije od stručnjaka ili
drugih nastavnika o tome kako da
poboljšaju i prilagode svoje
projekte.

Mreže za podršku

Da bi profesionalni razvoj nastavnika bio zaista efikasan, neophodno je
promovisati stvaranje mreža podrške u kojima nastavnici mogu da dele
resurse, iskustva i znanja. Ove mreže takođe moraju biti prostori za  
nastavnike iz ruralnih sredina da nađu podršku kako na lokalnom tako i na
globalnom nivou.

Virtuelna zajednica nastavnika preduzetništva: Kreirajte onlajn
platformu gde nastavnici mogu da komuniciraju, razmenjuju ideje,
pristupaju resursima i učestvuju u obukama. Na ovoj platformi se
mogu organizovati virtuelni sastanci, konferencije i diskusione grupe o
temama preduzetništva i obrazovanja.
Lokalni sastanci nastavnika: Organizujte događaje licem u lice ili polu-
licem u lice na kojima se nastavnici sastaju kako bi podelili svoja
iskustva, razgovarali o poteškoćama sa kojima se suočavaju i istražili
nove načine da integrišu preduzetništvo u svoje učionice. Ovi sastanci
takođe mogu biti prilika za formiranje saveza sa drugim institucijama,
kao što su univerziteti, nevladine organizacije ili lokalna preduzeća.
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Da bi profesionalni razvoj nastavnika bio zaista efikasan, neophodno je
promovisati stvaranje mreža podrške u kojima nastavnici mogu da dele
resurse, iskustva i znanja. Ove mreže takođe moraju biti prostori za  
nastavnike iz ruralnih sredina da nađu podršku kako na lokalnom tako i na

Virtuelna zajednica nastavnika preduzetništva: Kreirajte onlajn
platformu gde nastavnici mogu da komuniciraju, razmenjuju ideje,
pristupaju resursima i učestvuju u obukama. Na ovoj platformi se
mogu organizovati virtuelni sastanci, konferencije i diskusione grupe o

Lokalni sastanci nastavnika: Organizujte događaje licem u lice ili polu-
licem u lice na kojima se nastavnici sastaju kako bi podelili svoja

ama sa kojima se suočavaju i istražili
nove načine da integrišu preduzetništvo u svoje učionice. Ovi sastanci
takođe mogu biti prilika za formiranje saveza sa drugim institucijama,
kao što su univerziteti, nevladine organizacije ili lokalna preduzeća.



Praktični primer

Mreža seoskih nastavnika mogla
bi da organizuje „Sastanak
inovacija u učionici“, gde
nastavnici mogu da predstave
preduzetničke projekte koje su
sproveli u svojim učionicama i
dobiju povratne informacije od
svojih kolega i stručnjaka. Ovi
sastanci takođe mogu uključivati
aktivnosti ličnog razvoja, kao što
su radionice liderstva ili sesije
upravljanja vremenom, koje
pomažu nastavnicima da
unaprede svoje profesionalne i
lične veštine.
.

Kontinuirano ocenjivanje i povratne informacije

Obuka ne bi trebalo da bude jednokratna, već stalan proces. Neophodno
je da nastavnici redovno dobijaju povratne informacije o svom radu i da se
proceni uticaj pedagoških pristupa koje primenjuju u učionici. Ovo će
omogućiti prilagođavanje i dalje unapređenje nastavne prakse.

Samoocenjivanje i vršnjačko ocenjivanje: Promovišite kontinuirano
razmišljanje o nastavnim praksama kroz alate za samoocenjivanje i
procenu od strane drugih profesionalaca. Nastavnici mogu da
organizuju sesije posmatranja gde se, umesto na kritičku procenu,
fokusiraju na razmenu dobrih praksi i predlaganje poboljšanja.
Procena uticaja na učenice: Primeniti alate za procenu koji mere kako
učenice razvijaju svoje preduzetničke kompetencije, kao što su
kreativnost, rešavanje problema, saradnja i istrajnost. Ovo može
uključivati procene preduzetničkih projekata ili ankete o
samoocenjivanju među studentima.
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Kontinuirano ocenjivanje i povratne informacije

 stalan proces. Neophodno
je da nastavnici redovno dobijaju povratne informacije o svom radu i da se
proceni uticaj pedagoških pristupa koje primenjuju u učionici. Ovo će

iti prilagođavanje i dalje unapređenje nastavne prakse.

Samoocenjivanje i vršnjačko ocenjivanje: Promovišite kontinuirano
razmišljanje o nastavnim praksama kroz alate za samoocenjivanje i
procenu od strane drugih profesionalaca. Nastavnici mogu da
organizuju sesije posmatranja gde se, umesto na kritičku procenu,
fokusiraju na razmenu dobrih praksi i predlaganje poboljšanja.
Procena uticaja na učenice: Primeniti alate za procenu koji mere kako
učenice razvijaju svoje preduzetničke kompetencije, kao što su
kreativnost, rešavanje problema, saradnja i istrajnost. Ovo može
uključivati procene preduzetničkih projekata ili ankete o



Praktični primer

Mogao bi se kreirati jednostavan
alat za procenu gde nastavnici
beleže napredak svojih učenica na
preduzetničkim projektima tokom
kursa. Ovo takođe može uključiti
povratne informacije od samih
učenica o tome šta bi želeli da
saznaju više i koji aspekti
preduzetništva smatraju
najzanimljivijim.

Cilj stalne obuke je da nastavnicima u ruralnim sredinama pruže alate i
znanja potrebna za osnaživanje devojaka i mladih žena kroz
preduzetništvo, pomažući im da razviju veštine koje su ne samo korisne u
učionici, već će ih i pratiti tokom celog života. Ova obuka treba da bude
osmišljena tako da bude pristupačna, interaktivna i relevantna, podstičući
razmišljanje o rastu i kod nastavnika i kod njihovih učenica.
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Cilj stalne obuke je da nastavnicima u ruralnim sredinama pruže alate i
znanja potrebna za osnaživanje devojaka i mladih žena kroz

i im da razviju veštine koje su ne samo korisne u
e ih i pratiti tokom celog života. Ova obuka treba da bude

osmišljena tako da bude pristupačna, interaktivna i relevantna, podstičući
razmišljanje o rastu i kod nastavnika i kod njihovih učenica.



Profesionalno mentorstvo

Stručno mentorstvo je jedan od najefikasnijih oblika stručnog usavršavanja
nastavnika. Uspostavljanjem mentorskih odnosa sa lokalnim
preduzetnicima, nastavnici mogu dobiti praktične savete i ciljanu podršku
o tome kako da unaprede svoj pristup podučavanju preduzetništva. Ove
mentorske sesije mogu imati različite oblike, prilagođene potrebama i
raspoloživim resursima:

Mentorske sesije jedan na jedan: Lokalni preduzetnici mogu da se
sastanu sa nastavnicima kako bi dali povratne informacije o njihovim
metodama nastave, razgovarali o uobičajenim izazovima u učionici i
ponudili ideje o tome kako da pristupe praktičnim aspektima
preduzetništva sa učenicama. Pored toga, preduzetnici mogu da
podele svoja lična iskustva o usponima i padovima preduzetničkog
sveta, omogućavajući nastavnicima da podučavaju učenice iz realnije i
relativne perspektive.

U kontekstu preduzetništva, saradnja sa lokalnim preduzetnicima je
neprocenjivo sredstvo za nastavnike da obogate svoj pedagoški pristup,
nauče nove strategije i motivišu svoje učenice. Ova saradnja ne samo da
nudi mogućnosti učenja za nastavnike, već i omogućava učenicama da
steknu iz prve ruke znanje o stvarnosti poslovnog sveta, posebno u okviru
sopstvene ruralne zajednice. Evo nekoliko efikasnih načina za jačanje veza
između obrazovanja i lokalnog preduzetništva:

Saradnja sa lokalnim preduzetnicima
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Stručno mentorstvo je jedan od najefikasnijih oblika stručnog usavršavanja
nastavnika. Uspostavljanjem mentorskih odnosa sa lokalnim
preduzetnicima, nastavnici mogu dobiti praktične savete i ciljanu podršku
o tome kako da unaprede svoj pristup podučavanju preduzetništva. Ove
mentorske sesije mogu imati različite oblike, prilagođene potrebama i

Mentorske sesije jedan na jedan: Lokalni preduzetnici mogu da se
sastanu sa nastavnicima kako bi dali povratne informacije o njihovim
metodama nastave, razgovarali o uobičajenim izazovima u učionici i
ponudili ideje o tome kako da pristupe praktičnim aspektima
preduzetništva sa učenicama. Pored toga, preduzetnici mogu da
podele svoja lična iskustva o usponima i padovima preduzetničkog

i nastavnicima da podučavaju učenice iz realnije i

U kontekstu preduzetništva, saradnja sa lokalnim preduzetnicima jeU kontekstu preduzetništva, saradnja sa lokalnim preduzetnicima je
neprocenjivo sredstvo za nastavnike da obogate svoj pedagoški pristup,neprocenjivo sredstvo za nastavnike da obogate svoj pedagoški pristup,
nauče nove strategije i motivišu svoje učenice. Ova saradnja ne samo danauče nove strategije i motivišu svoje učenice. Ova saradnja ne samo da

ćava učenicama daava učenicama da
steknu iz prve ruke znanje o stvarnosti poslovnog sveta, posebno u okvirusteknu iz prve ruke znanje o stvarnosti poslovnog sveta, posebno u okviru
sopstvene ruralne zajednice. Evo nekoliko efikasnih načina za jačanje vezasopstvene ruralne zajednice. Evo nekoliko efikasnih načina za jačanje veza

Saradnja sa lokalnim preduzetnicimaSaradnja sa lokalnim preduzetnicima



Mentorstvo u preduzetničkim projektima: Ako nastavnik sprovodi
preduzetnički projekat u svojoj učionici, može tražiti mentorstvo od
lokalnog preduzetnika koji će pomoći svojim učenicama u kreiranju
poslovnih ideja, pisanju biznis planova, analizi izvodljivosti i pokretanju
projekata.
Razvijanje veština za podučavanje preduzetništva: Preduzetnici mogu
ponuditi posebne radionice o tome kako podučavati ključne
preduzetničke veštine, kao što su rešavanje problema, inovacije,
donošenje odluka ili upravljanje rizikom. Ove radionice mogu se baviti i
upotrebom digitalnih alata, koji su sve relevantniji za mlade
preduzetnice.

Praktični primer

Nastavnik koji tek počinje da
integriše preduzetništvo u svoj
nastavni plan i program bi mogao
da se poveže sa lokalnim
preduzetnikom kako bi dobio
uputstva o tome kako da osmisli
mentorski program u kojem
njegove učenice mogu da rade
direktno sa lokalnim
preduzetnicima. Ova vrsta
mentorstva ne samo da koristi
nastavniku, već i učenicama
pruža dragoceno iskustvo učenja.
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Lokalne poslovne posete su odličan način da se i nastavnici i učenice izlože
stvarnim procesima preduzetništva u njihovoj zajednici. Ove posete im
omogućavaju da posmatraju kako preduzetnici vode svoje poslove,
rešavaju svakodnevne probleme i donose ključne odluke za rast svojih
kompanija. Pored toga, mogu se organizovati na način koji omogućava
nastavnicima i učenicama da aktivno učestvuju u procesu, a ne samo
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Mentorstvo u preduzetničkim projektima: Ako nastavnik sprovodiMentorstvo u preduzetničkim projektima: Ako nastavnik sprovodi
preduzetnički projekat u svojoj učionici, može tražiti mentorstvo odpreduzetnički projekat u svojoj učionici, može tražiti mentorstvo od

i svojim učenicama u kreiranjui svojim učenicama u kreiranju
poslovnih ideja, pisanju biznis planova, analizi izvodljivosti i pokretanjuposlovnih ideja, pisanju biznis planova, analizi izvodljivosti i pokretanju

Razvijanje veština za podučavanje preduzetništva: Preduzetnici moguRazvijanje veština za podučavanje preduzetništva: Preduzetnici mogu
ponuditi posebne radionice o tome kako podučavati ključneponuditi posebne radionice o tome kako podučavati ključne
preduzetničke veštine, kao što su rešavanje problema, inovacije,preduzetničke veštine, kao što su rešavanje problema, inovacije,
donošenje odluka ili upravljanje rizikom. Ove radionice mogu se baviti idonošenje odluka ili upravljanje rizikom. Ove radionice mogu se baviti i
upotrebom digitalnih alata, koji su sve relevantniji za mladeupotrebom digitalnih alata, koji su sve relevantniji za mlade

Lokalne poslovne posete su odličan način da se i nastavnici i učenice izlože
stvarnim procesima preduzetništva u njihovoj zajednici. Ove posete im

avaju da posmatraju kako preduzetnici vode svoje poslove,
rešavaju svakodnevne probleme i donose ključne odluke za rast svojih
kompanija. Pored toga, mogu se organizovati na način koji omogućava
nastavnicima i učenicama da aktivno učestvuju u procesu, a ne samo



Lokalne studije slučaja: Posete se mogu fokusirati na analizu uspešnih
lokalnih preduzeća, omogućavajući nastavnicima i učenicama da
steknu unutrašnji pogled na proces stvaranja preduzeća od njegovog
početka do konsolidacije. Ovo može uključivati identifikaciju poslovnih
prilika, analizu lokalnog tržišta i strategije rasta koje koriste
preduzetnici.
Direktna interakcija sa preduzetnicima: Posete se mogu organizovati
tako da učenice i nastavnici mogu direktno da razgovaraju sa
preduzetnicima, postavljaju pitanja i uče o izazovima sa kojima se
svakodnevno suočavaju. Ove interakcije obogaćuju obrazovno iskustvo,
pokazujući učenicama važnost istrajnosti, inovativnosti i otpornosti.
Zajednički projekti: Nakon posete lokalnom preduzeću, nastavnici
mogu da organizuju projekte u kojima učenice predlažu poboljšanja za
posjećeno preduzeće, kao što su marketinške strategije, razvoj novih
proizvoda ili poboljšanje upravljanja. Ove vrste projekata omogućavaju
učenicima da na praktičan i direktan način primene ono što su naučili
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Lokalne studije slučaja: Posete se mogu fokusirati na analizu uspešnihLokalne studije slučaja: Posete se mogu fokusirati na analizu uspešnih
i nastavnicima i učenicama dai nastavnicima i učenicama da

steknu unutrašnji pogled na proces stvaranja preduzeća od njegovoga od njegovog
početka do konsolidacije. Ovo može uključivati identifikaciju poslovnihpočetka do konsolidacije. Ovo može uključivati identifikaciju poslovnih
prilika, analizu lokalnog tržišta i strategije rasta koje koristeprilika, analizu lokalnog tržišta i strategije rasta koje koriste

Direktna interakcija sa preduzetnicima: Posete se mogu organizovatiDirektna interakcija sa preduzetnicima: Posete se mogu organizovati
tako da učenice i nastavnici mogu direktno da razgovaraju satako da učenice i nastavnici mogu direktno da razgovaraju sa
preduzetnicima, postavljaju pitanja i uče o izazovima sa kojima sepreduzetnicima, postavljaju pitanja i uče o izazovima sa kojima se

uju obrazovno iskustvo,uju obrazovno iskustvo,
i učenicama važnost istrajnosti, inovativnosti i otpornosti.

Zajednički projekti: Nakon posete lokalnom preduzeću, nastavnici
mogu da organizuju projekte u kojima učenice predlažu poboljšanja za

e, kao što su marketinške strategije, razvoj novih
proizvoda ili poboljšanje upravljanja. Ove vrste projekata omogućavaju
učenicima da na praktičan i direktan način primene ono što su naučili



Praktični primer

Organizujte posetu lokalnoj pekari koja je porasla kroz inovacije proizvoda.
Tokom posete, nastavnici i učenice mogu da se upoznaju sa proizvodnim
procesima, poslovnim odlukama koje su preduzetnici doneli za širenje i
strategijama koje koriste za privlačenje kupaca. Učenici bi zatim mogli da
razviju sopstvene projekte pekare i predstave inovativne ideje koje bi se
mogle primeniti na sličan lokalni biznis.
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Organizujte posetu lokalnoj pekari koja je porasla kroz inovacije proizvoda.Organizujte posetu lokalnoj pekari koja je porasla kroz inovacije proizvoda.
Tokom posete, nastavnici i učenice mogu da se upoznaju sa proizvodnimTokom posete, nastavnici i učenice mogu da se upoznaju sa proizvodnim
procesima, poslovnim odlukama koje su preduzetnici doneli za širenje iprocesima, poslovnim odlukama koje su preduzetnici doneli za širenje i
strategijama koje koriste za privlačenje kupaca. Učenici bi zatim mogli dastrategijama koje koriste za privlačenje kupaca. Učenici bi zatim mogli da
razviju sopstvene projekte pekare i predstave inovativne ideje koje bi serazviju sopstvene projekte pekare i predstave inovativne ideje koje bi se



Studije o inovativnim metodologijama

Nastavnici treba da budu proaktivni u svojoj tekućoj obuci, posebno u
pogledu nastavnih metodologija koje neguju preduzetnički način
razmišljanja. Neke od najefikasnijih metodologija za podučavanje
preduzetništva uključuju:

Učenje zasnovano na projektima (PBL)

PBL je metodologija koja omogućava učenicama da rade na stvarnim
projektima, dajući im priliku da naučeno primene u praktičnim situacijama.
Ova metodologija podstiče kreativnost, timski rad i rešavanje problema,
osnovne veštine za preduzetništvo. Kroz PBL, studenti mogu razviti
preduzetnički projekat, kao što je stvaranje kompanije, dizajniranje
proizvoda ili sprovođenje društvene inicijative u svojoj zajednici.

Praktični primer

Nastavnik može da koristi PBL da bi njegove učenice dizajnirale i sprovele
poslovni plan za fiktivnu kompaniju. Ovaj projekat bi mogao da uključi
istraživanje tržišta, kreiranje proizvoda, razvoj marketinške strategije i
konačnu prezentaciju projekta drugim učenicama, roditeljima ili lokalnim
preduzetnicima.

Učenje zasnovano na kompetencijama

Učenje zasnovano na kompetencijama fokusira se na razvijanje specifičnih
veština koje učenice moraju da ovladaju pre nego što pređu na sledeći nivo
učenja.

Oblast obrazovanja se stalno razvija, a nastavnici se moraju prilagoditi
novim metodologijama kako bi svojim učenicama ponudili relevantno i
dinamično obrazovanje. U slučaju preduzetništva, ovo je još važnije, jer je
to oblast u kojoj učenice moraju razviti praktične i primenljive veštine u
svom svakodnevnom životu. Aktivne, participativne i nastavne
metodologije usmerene na učenice su od suštinskog značaja kako bi se
osiguralo da učenice ne samo da nauče teorijske koncepte, već i steknu
veštine koje im omogućavaju da budu kreativne, otporne i preduzimljive.
Ispod su neke ključne strategije za stalno ažuriranje metodologije
podučavanja preduzetništva:
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oj obuci, posebno u
pogledu nastavnih metodologija koje neguju preduzetnički način
razmišljanja. Neke od najefikasnijih metodologija za podučavanje

ava učenicama da rade na stvarnim
i im priliku da naučeno primene u praktičnim situacijama.

Ova metodologija podstiče kreativnost, timski rad i rešavanje problema,
osnovne veštine za preduzetništvo. Kroz PBL, studenti mogu razviti
preduzetnički projekat, kao što je stvaranje kompanije, dizajniranje
proizvoda ili sprovođenje društvene inicijative u svojoj zajednici.

Nastavnik može da koristi PBL da bi njegove učenice dizajnirale i sprovele
poslovni plan za fiktivnu kompaniju. Ovaj projekat bi mogao da uključi
istraživanje tržišta, kreiranje proizvoda, razvoj marketinške strategije i
konačnu prezentaciju projekta drugim učenicama, roditeljima ili lokalnim

Učenje zasnovano na kompetencijama fokusira se na razvijanje specifičnihUčenje zasnovano na kompetencijama fokusira se na razvijanje specifičnih
veština koje učenice moraju da ovladaju pre nego što pređu na sledeveština koje učenice moraju da ovladaju pre nego što pređu na sledeći nivo

Oblast obrazovanja se stalno razvija, a nastavnici se moraju prilagoditiOblast obrazovanja se stalno razvija, a nastavnici se moraju prilagoditi
novim metodologijama kako bi svojim učenicama ponudili relevantno inovim metodologijama kako bi svojim učenicama ponudili relevantno i
dinamično obrazovanje. U slučaju preduzetništva, ovo je još važnije, jer jedinamično obrazovanje. U slučaju preduzetništva, ovo je još važnije, jer je
to oblast u kojoj učenice moraju razviti praktične i primenljive veštine uto oblast u kojoj učenice moraju razviti praktične i primenljive veštine u
svom svakodnevnom životu. Aktivne, participativne i nastavnesvom svakodnevnom životu. Aktivne, participativne i nastavne
metodologije usmerene na učenice su od suštinskog značaja kako bi semetodologije usmerene na učenice su od suštinskog značaja kako bi se
osiguralo da učenice ne samo da nauče teorijske koncepte, već i steknu i steknu

avaju da budu kreativne, otporne i preduzimljive.avaju da budu kreativne, otporne i preduzimljive.
Ispod su neke ključne strategije za stalno ažuriranje metodologijeIspod su neke ključne strategije za stalno ažuriranje metodologije

Ažuriranje metodologije nastave



Ovaj pristup je savršeno usklađen sa preduzetništvom, jer omogućava
učenicama da steknu ključne kompetencije kao što su donošenje odluka,
analitičke veštine, kreativnost, rešavanje problema i prilagodljivost.

Praktični primer

Nastavnici mogu strukturisati svoje časove preduzetništva tako da se svaka
jedinica fokusira na razvoj specifične kompetencije, kao što je efikasna
komunikacija, upravljanje projektima ili sposobnost da se identifikuju
poslovne mogućnosti. Učenice bi zatim mogle da pokažu svoje
savladavanje svake kompetencije kroz praktične projekte i formativne
procene.

Gamifikacija

Gamifikacija uključuje integraciju elemenata igre u proces učenja kako bi
se motivisalo i povećalo angažovanje učenica. U oblasti preduzetništva,
gamifikacija može biti posebno korisna za podučavanje koncepata kao što
su preuzimanje rizika, upravljanje vremenom, rešavanje problema i timski
rad. Koristeći dinamiku igre, nastavnici mogu dizajnirati poslovne
simulacije, timske izazove i takmičenja koja oponašaju stvarno poslovno
okruženje.

Praktični primer

Nastavnik može da koristi platformu za gejmifikaciju da uključi svoje
učenike u „poslovni simulator“, gde moraju da donose strateške odluke,
upravljaju resursima i suočavaju se sa tržišnim izazovima kako bi razvili
svoje virtuelno poslovanje. Učenice mogu da zarade bodove za obavljanje
zadataka u vezi sa upravljanjem njihovom kompanijom, podstičući aktivan i
takmičarski pristup učenju.

Istraživanja i literatura o metodologijama

Neophodno je da nastavnici odvoje vreme da pročitaju nedavna
istraživanja i knjige o ovim inovativnim metodologijama. Postoje brojni
akademski resursi, blogovi i specijalizovane publikacije koje se bave
najnovijim trendovima u aktivnim i participativnim metodologijama, što će
im omogućiti da ugrade najbolje prakse u svoju nastavu.
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Ovaj pristup je savršeno usklađen sa preduzetništvom, jer omoguOvaj pristup je savršeno usklađen sa preduzetništvom, jer omogućava
učenicama da steknu ključne kompetencije kao što su donošenje odluka,učenicama da steknu ključne kompetencije kao što su donošenje odluka,
analitičke veštine, kreativnost, rešavanje problema i prilagodljivost.

Nastavnici mogu strukturisati svoje časove preduzetništva tako da se svakaNastavnici mogu strukturisati svoje časove preduzetništva tako da se svaka
jedinica fokusira na razvoj specifične kompetencije, kao što je efikasnajedinica fokusira na razvoj specifične kompetencije, kao što je efikasna
komunikacija, upravljanje projektima ili sposobnost da se identifikujukomunikacija, upravljanje projektima ili sposobnost da se identifikuju

nosti. Učenice bi zatim mogle da pokažu svojenosti. Učenice bi zatim mogle da pokažu svoje
savladavanje svake kompetencije kroz praktične projekte i formativne

Gamifikacija uključuje integraciju elemenata igre u proces učenja kako bi
alo angažovanje učenica. U oblasti preduzetništva,

gamifikacija može biti posebno korisna za podučavanje koncepata kao što
su preuzimanje rizika, upravljanje vremenom, rešavanje problema i timski

i dinamiku igre, nastavnici mogu dizajnirati poslovne
simulacije, timske izazove i takmičenja koja oponašaju stvarno poslovno

Nastavnik može da koristi platformu za gejmifikaciju da uključi svoje
učenike u „poslovni simulator“, gde moraju da donose strateške odluke,
upravljaju resursima i suočavaju se sa tržišnim izazovima kako bi razvili
svoje virtuelno poslovanje. Učenice mogu da zarade bodove za obavljanje
zadataka u vezi sa upravljanjem njihovom kompanijom, podstičući aktivan i

Neophodno je da nastavnici odvoje vreme da pročitaju nedavna
istraživanja i knjige o ovim inovativnim metodologijama. Postoje brojni
akademski resursi, blogovi i specijalizovane publikacije koje se bave
najnovijim trendovima u aktivnim i participativnim metodologijama, što ćee

iti da ugrade najbolje prakse u svoju nastavu.



Praktični primer

Nastavnici se mogu pretplatiti na akademske časopise ili onlajn platforme
koje se fokusiraju na obrazovanje i preduzetništvo. Takođe mogu da
učestvuju u vebinarima i seminarima na kojima stručnjaci za obrazovanje
dele nove metodo
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Nastavnici se mogu pretplatiti na akademske časopise ili onlajn platformeNastavnici se mogu pretplatiti na akademske časopise ili onlajn platforme
koje se fokusiraju na obrazovanje i preduzetništvo. Takođe mogu dakoje se fokusiraju na obrazovanje i preduzetništvo. Takođe mogu da
učestvuju u vebinarima i seminarima na kojima stručnjaci za obrazovanjeučestvuju u vebinarima i seminarima na kojima stručnjaci za obrazovanje



Onlajn mreže

Onlajn mreže nude nastavnicima pristupačnu platformu za interakciju sa
kolegama iz celog sveta. Ove mreže omogućavaju nastavnicima da uče iz
iskustava drugih nastavnika, razmjenjuju obrazovne resurse i pristupe
najnovijim sadržajima o metodologijama i trendovima u podučavanju
preduzetništva. Pored toga, onlajn platforme mogu biti odličan put za
pronalaženje rešenja za uobičajene izazove u učionici, posebno u ruralnim
kontekstima, gde su resursi ponekad ograničeni.

Biti deo profesionalnih mreža je od suštinskog značaja za kontinuirani rast
nastavnika u oblasti preduzetništva. Mreže pružaju prostor za razmenu
znanja, razmenu iskustava i pristup resursima koji mogu da obogate i
obrazovnu praksu i lični razvoj. Za učiteljice iz ruralnih sredina, ove mreže
mogu biti ključno sredstvo za prevazilaženje izolacije i proširenje njihovih
pedagoških horizonata. Ispod je nekoliko načina na koje učiteljice mogu
imati koristi od profesionalnih mreža, kako onlajn tako i lično.

Profesionalne mreže
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 mreže nude nastavnicima pristupačnu platformu za interakciju sa
avaju nastavnicima da uče iz

iskustava drugih nastavnika, razmjenjuju obrazovne resurse i pristupe
najnovijim sadržajima o metodologijama i trendovima u podučavanju
preduzetništva. Pored toga, onlajn platforme mogu biti odličan put za
pronalaženje rešenja za uobičajene izazove u učionici, posebno u ruralnim

Biti deo profesionalnih mreža je od suštinskog značaja za kontinuirani rast
nastavnika u oblasti preduzetništva. Mreže pružaju prostor za razmenu
znanja, razmenu iskustava i pristup resursima koji mogu da obogate i
obrazovnu praksu i lični razvoj. Za učiteljice iz ruralnih sredina, ove mreže
mogu biti ključno sredstvo za prevazilaženje izolacije i proširenje njihovih
pedagoških horizonata. Ispod je nekoliko načina na koje učiteljice mogu
imati koristi od profesionalnih mreža, kako onlajn tako i lično.



Obrazovne platforme i specijalizovani forumi

Postoje brojne obrazovne platforme i onlajn forumi posvećeni razmeni
ideja i strategija za podučavanje preduzetništva. Pridruživanje ovim
zajednicama omogućava nastavnicima da budu u toku sa najnovijim
trendovima, dobiju sveže ideje za svoje časove i dobiju podršku od drugih
profesionalaca u oblasti obrazovanja.

Forumi i grupe na društvenim mrežama: Platforme kao što su
Facebook, LinkedIn i Reddit su domaćini grupama i zajednicama
nastavnika koji se fokusiraju na teme kao što je preduzetničko
obrazovanje. Ove grupe omogućavaju razmenu iskustava, postavljanje
pitanja i dobijanje preporuka o resursima, alatima i metodologijama
nastave.
Specijalizovane obrazovne platforme: Postoje veb stranice i platforme
specifične za nastavnike, kao što su Edutopia ili Teacher Pay Teachers,
gde nastavnici mogu da pronađu članke, pedagoške resurse i dele
materijale sa kolegama širom sveta. Pored toga, neke platforme kao
što su Coursera ili EdKs nude kurseve stručne obuke na kojima možete
naučiti nove metodologije za podučavanje preduzetništva, pedagoške
inovacije ili korišćenje tehnologija u učionici.
Obrazovne mreže preduzetništva: Nastavnici se takođe mogu pridružiti
specijalizovanim mrežama preduzetništva, kao što su The Global
Entrepreneurship Netvork (GEN) ili Junior Achievement, gde mogu da
pristupe programima i resursima posebno dizajniranim za
podučavanje preduzetničkih veština u različitim obrazovnim
kontekstima.

Praktični primer

Nastavnik iz ruralne sredine koji se suočava sa ograničenim resursima
može se pridružiti onlajn forumu o korišćenju obrazovnih tehnologija u
podučavanju preduzetništva. Na ovom forumu bi mogla da dobije
praktične savete od drugih nastavnika koji koriste jeftine alate za
kreiranje interaktivnih aktivnosti, kao što su besplatne platforme za
kreiranje projekata ili aplikacije za podučavanje finansija na zabavan
način.
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Postoje brojne obrazovne platforme i onlajn forumi posvećeni razmenieni razmeni
ideja i strategija za podučavanje preduzetništva. Pridruživanje ovimideja i strategija za podučavanje preduzetništva. Pridruživanje ovim

ava nastavnicima da budu u toku sa najnovijimava nastavnicima da budu u toku sa najnovijim
trendovima, dobiju sveže ideje za svoje časove i dobiju podršku od drugihtrendovima, dobiju sveže ideje za svoje časove i dobiju podršku od drugih

Forumi i grupe na društvenim mrežama: Platforme kao što suForumi i grupe na društvenim mrežama: Platforme kao što su
ini grupama i zajednicamaini grupama i zajednicama

nastavnika koji se fokusiraju na teme kao što je preduzetničkonastavnika koji se fokusiraju na teme kao što je preduzetničko
avaju razmenu iskustava, postavljanje

pitanja i dobijanje preporuka o resursima, alatima i metodologijama

Specijalizovane obrazovne platforme: Postoje veb stranice i platforme
specifične za nastavnike, kao što su Edutopia ili Teacher Pay Teachers,
gde nastavnici mogu da pronađu članke, pedagoške resurse i dele
materijale sa kolegama širom sveta. Pored toga, neke platforme kao
što su Coursera ili EdKs nude kurseve stručne obuke na kojima možete
naučiti nove metodologije za podučavanje preduzetništva, pedagoške

Obrazovne mreže preduzetništva: Nastavnici se takođe mogu pridružiti
specijalizovanim mrežama preduzetništva, kao što su The Global
Entrepreneurship Netvork (GEN) ili Junior Achievement, gde mogu da
pristupe programima i resursima posebno dizajniranim za
podučavanje preduzetničkih veština u različitim obrazovnim

astavnik iz ruralne sredine koji se suočava sa ograničenim resursima
enju obrazovnih tehnologija u

podučavanju preduzetništva. Na ovom forumu bi mogla da dobije
praktične savete od drugih nastavnika koji koriste jeftine alate za
kreiranje interaktivnih aktivnosti, kao što su besplatne platforme za
kreiranje projekata ili aplikacije za podučavanje finansija na zabavan



Prednosti onlajn mreža

Pristup globalnoj zajednici: Nastavnici mogu da komuniciraju sa kolegama
iz različitih delova sveta, dajući im različitu perspektivu o tome kako se
podučava preduzetništvo u drugim kulturama.
Deljenje resursa: Mogućnost razmene nastavnog materijala, nastavnih
strategija i obogaćivanja iskustava povećava kvalitet nastave.
Razvoj novih veština: Aktivno učešće u ovim platformama omogućava
nastavnicima da ažuriraju svoja znanja i veštine, koristeći specijalizovane
kurseve i tutorijale.
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Pristup globalnoj zajednici: Nastavnici mogu da komuniciraju sa kolegamaPristup globalnoj zajednici: Nastavnici mogu da komuniciraju sa kolegama
i im različitu perspektivu o tome kako sei im različitu perspektivu o tome kako se

nost razmene nastavnog materijala, nastavnihnost razmene nastavnog materijala, nastavnih
ava kvalitet nastave.

e u ovim platformama omoguććavaava
nastavnicima da ažuriraju svoja znanja i veštine, koristeći specijalizovanei specijalizovane



Konferencije o edukaciji o preduzetništvu

Konferencije i kongresi o preduzetničkom obrazovanju su događaji koji se
bave najboljim praksama za podučavanje preduzetničkih veština,
predstavljaju nove metodologije i istražuju uspešne priče u podučavanju
preduzetništva. Ovi događaji omogućavaju nastavnicima da se informišu o
tome kako da prilagode svoju nastavu najnovijim trendovima u oblasti
preduzetništva.

Međunarodne konferencije o obrazovnom preduzetništvu: Ove
konferencije okupljaju profesionalce iz celog sveta da dele istraživanja,
inovativne ideje i praktične primere podučavanja preduzetništva.
Prisustvovanje ovim konferencijama pruža nastavnicima alate i resurse
za primenu u svojim učionicama.

Konferencije i kongresi su veoma vredni događaji za profesionalni razvoj
nastavnika. Ovi događaji pružaju prilike za učenje direktno od stručnjaka iz
oblasti preduzetničkog obrazovanja, upoznavanje sa najnovijim
istraživačkim i pedagoškim trendovima i, pre svega, povezivanje sa drugim
profesionalcima u obrazovanju. Iako se neke konferencije održavaju lično,
mnoge od njih takođe nude virtuelne opcije, što im olakšava pristup čak i
nastavnicima koji rade u ruralnim sredinama.

Konferencije i kongresi

71

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

ONA IMA
POSAO

OSNAŽIVANJE RURALNIH UMOVA
Vodič za edukaciju žena budućnosti u preduzetništvu

Konferencije o edukaciji o preduzetništvu

Konferencije i kongresi o preduzetničkom obrazovanju su događaji koji se
bave najboljim praksama za podučavanje preduzetničkih veština,
predstavljaju nove metodologije i istražuju uspešne priče u podučavanju

avaju nastavnicima da se informišu o
tome kako da prilagode svoju nastavu najnovijim trendovima u oblasti

Međunarodne konferencije o obrazovnom preduzetništvu: Ove
konferencije okupljaju profesionalce iz celog sveta da dele istraživanja,konferencije okupljaju profesionalce iz celog sveta da dele istraživanja,
inovativne ideje i praktične primere podučavanja preduzetništva.inovativne ideje i praktične primere podučavanja preduzetništva.
Prisustvovanje ovim konferencijama pruža nastavnicima alate i resursePrisustvovanje ovim konferencijama pruža nastavnicima alate i resurse

Konferencije i kongresi su veoma vredni događaji za profesionalni razvoj
nastavnika. Ovi događaji pružaju prilike za učenje direktno od stručnjaka iz
oblasti preduzetničkog obrazovanja, upoznavanje sa najnovijim
istraživačkim i pedagoškim trendovima i, pre svega, povezivanje sa drugim
profesionalcima u obrazovanju. Iako se neke konferencije održavaju lično,
mnoge od njih takođe nude virtuelne opcije, što im olakšava pristup čak i



Seminari o inovativnim metodologijama: Neke konferencije se
fokusiraju isključivo na aktivne i participativne metodologije, kao što su
učenje zasnovano na projektima (PBL), gamifikacija ili učenje
zasnovano na kompetencijama. Ovi događaji omogućavaju
nastavnicima da steknu nove alate kako bi unapredili svoju nastavu i
prilagodili svoje metode trenutnim potrebama učenica.

Praktični primer

Nastavnik bi mogao da prisustvuje obrazovnoj konferenciji o
preduzetništvu na kojoj se daju prezentacije o tome kako integrisati
finansijsko obrazovanje u časove preduzetništva i kako koristiti
gamifikaciju za podučavanje ključnih koncepata kao što su upravljanje
resursima i donošenje odluka. Ove vrste konferencija mogu pružiti
nastavnicima praktične ideje koje će odmah primeniti u svojoj učionici.
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Seminari o inovativnim metodologijama: Neke konferencije seSeminari o inovativnim metodologijama: Neke konferencije se
fokusiraju isključivo na aktivne i participativne metodologije, kao što sufokusiraju isključivo na aktivne i participativne metodologije, kao što su
učenje zasnovano na projektima (PBL), gamifikacija ili učenjeučenje zasnovano na projektima (PBL), gamifikacija ili učenje
zasnovano na kompetencijama. Ovi događaji omogućavajuavaju
nastavnicima da steknu nove alate kako bi unapredili svoju nastavu inastavnicima da steknu nove alate kako bi unapredili svoju nastavu i
prilagodili svoje metode trenutnim potrebama učenica.

Nastavnik bi mogao da prisustvuje obrazovnoj konferenciji o
preduzetništvu na kojoj se daju prezentacije o tome kako integrisati
finansijsko obrazovanje u časove preduzetništva i kako koristiti
gamifikaciju za podučavanje ključnih koncepata kao što su upravljanje
resursima i donošenje odluka. Ove vrste konferencija mogu pružiti

e odmah primeniti u svojoj učionici.



Mreže za profesionalnu saradnju na konferencijama

Konferencije takođe pružaju odličnu priliku za uspostavljanje
profesionalnih veza sa drugim edukatorima, stručnjacima za
preduzetništvo i organizacijama. Ove profesionalne mreže mogu

Umrežavanje i saradnja: Tokom pauza ili grupnog rada, nastavnici
mogu razmeniti iskustva sa drugim nastavnicima iz različitih delova
sveta. Ova vrsta umrežavanja može rezultirati budućom saradnjom za
obrazovne projekte, kao što je kreiranje zajedničkih nastavnih
materijala ili razvoj preduzetničkih programa u saradnji sa drugim
školama.
Interaktivne radionice: Konferencije i kongresi takođe često nude
praktične radionice na kojima nastavnici mogu primeniti ono što su
naučili na teorijskim sesijama, omogućavajući im da direktno primene
inovativni meta

Praktični primer

Nastavnik iz ruralnih sredina koji prisustvuje konferenciji o preduzetništvu
mogao bi da upozna druge prosvetne radnike koji rade na sličnim
inicijativama u svojim regionima. Kroz ovu mrežu kontakata, mogli bi da
razmene ideje, resurse i iskustva za sprovođenje zajedničkih projekata, kao
što su sajmovi preduzetništva između škola iz različitih zemalja.
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Mreže za profesionalnu saradnju na konferencijamaMreže za profesionalnu saradnju na konferencijama

Konferencije takođe pružaju odličnu priliku za uspostavljanjeKonferencije takođe pružaju odličnu priliku za uspostavljanje
profesionalnih veza sa drugim edukatorima, stručnjacima zaprofesionalnih veza sa drugim edukatorima, stručnjacima za
preduzetništvo i organizacijama. Ove profesionalne mreže mogu

Umrežavanje i saradnja: Tokom pauza ili grupnog rada, nastavniciUmrežavanje i saradnja: Tokom pauza ili grupnog rada, nastavnici
mogu razmeniti iskustva sa drugim nastavnicima iz različitih delovamogu razmeniti iskustva sa drugim nastavnicima iz različitih delova
sveta. Ova vrsta umrežavanja može rezultirati budućom saradnjom zaom saradnjom za
obrazovne projekte, kao što je kreiranje zajedničkih nastavnihobrazovne projekte, kao što je kreiranje zajedničkih nastavnih
materijala ili razvoj preduzetničkih programa u saradnji sa drugimmaterijala ili razvoj preduzetničkih programa u saradnji sa drugim

Interaktivne radionice: Konferencije i kongresi takođe često nude
praktične radionice na kojima nastavnici mogu primeniti ono što su

i im da direktno primene

Nastavnik iz ruralnih sredina koji prisustvuje konferenciji o preduzetništvu
mogao bi da upozna druge prosvetne radnike koji rade na sličnim
inicijativama u svojim regionima. Kroz ovu mrežu kontakata, mogli bi da
razmene ideje, resurse i iskustva za sprovođenje zajedničkih projekata, kao
što su sajmovi preduzetništva između škola iz različitih zemalja.



Prednosti učešća na konferencijama i kongresima

Kontinuirano ažuriranje: prisustvo konferencijama omogućava
nastavnicima da budu u toku sa najnovijim trendovima, istraživanjima i
alatima u obrazovanju o preduzetništvu.
Interakcija sa stručnjacima: Nastavnici imaju priliku da direktno
komuniciraju sa stručnjacima u ovoj oblasti i dobiju savete o njihovoj
obrazovnoj praksi.
Širenje profesionalne mreže: Povezivanje sa drugim profesionalcima
stvara mogućnosti za saradnju na nacionalnom i međunarodnom
nivou, obogaćujući profesionalni razvoj i poboljšavajući metodologije
nastave.

Profesionalne mreže, kako onlajn tako i lično, neophodne su za
kontinuirani razvoj nastavnika koji podučavaju preduzetništvo. Preko
onlajn mreža, nastavnici mogu pristupiti globalnoj zajednici koja deli
resurse, iskustva i praktične savete. Pored toga, učešće na konferencijama
i kongresima daje im priliku da uče od stručnjaka, ažuriraju svoja znanja i
uspostave profesionalne odnose koji mogu biti od koristi kako njihovom
ličnom razvoju tako i kvalitetu nastave. Biti deo ovih mreža ključno je da
ostanete motivisani, inspirisani i osnaženi da svojim učenicima pruže
visokokvalitetno preduzetničko obrazovanje, posebno u ruralnim
sredinama gde pristup obrazovnim resursima može biti ograničen.
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i profesionalni razvoj i poboljšavajući metodologije

Profesionalne mreže, kako onlajn tako i lično, neophodne su za
kontinuirani razvoj nastavnika koji podučavaju preduzetništvo. Preko
onlajn mreža, nastavnici mogu pristupiti globalnoj zajednici koja deli

e na konferencijama
i kongresima daje im priliku da uče od stručnjaka, ažuriraju svoja znanja i
uspostave profesionalne odnose koji mogu biti od koristi kako njihovom
ličnom razvoju tako i kvalitetu nastave. Biti deo ovih mreža ključno je da
ostanete motivisani, inspirisani i osnaženi da svojim učenicima pruže
visokokvalitetno preduzetničko obrazovanje, posebno u ruralnim
sredinama gde pristup obrazovnim resursima može biti ograničen.
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